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Аннотация
Цель: изучение теоретико-правовых основ краудфандинга и разра-
ботка научно обоснованных предложений по совершенствованию 
законодательства Республики Беларусь в данной сфере.
Методы: методологическую основу исследования составляет систе-
ма принципов, приемов и способов изучения общих закономерностей 
возникновения, становления и развития социально-правовых явле-
ний. При выполнении исследования используются общие и частные 
методы научного познания: анализ, синтез, сравнительно-правовой, 
логический, системный, формально-юридический, диалектический 
и другие.
Результаты: проанализирована история появления и становления 
краудфандинга. Выявлены социально-экономические и технико-тех-
нологические факторы, способствующие популяризации краудфан-
динга среди пользователей сети Интернет. Рассмотрены происхож-
дение понятия «краудфандинг» и наполнение его определенным 
смыслом. Обозначены разновидности краудфандинга в зависимости 
от цели вложения денежных средств лицами, осуществляющими фи-
нансирование. Установлен основной субъектный состав правоотно-
шений при краудфандинге, состоящий из следующих лиц: соискатель 
финансирования; лицо, осуществляющее финансирование; оператор 
сервиса онлайн-финансирования. Представлен общий алгоритм пра-
воотношений между основными субъектами краудфандинга. Оха-
рактеризованы положительные и отрицательные аспекты краудфан-
динга. Обзорно проанализировано законодательство зарубежных 
государств на предмет правового регулирования краудфандинга. 
На основе проведенного анализа обозначены общие тренды разви-
тия законодательства в данной сфере. Рассмотрены программные 
и нормативные правовые акты по развитию краудфандинга в Респуб-
лике Беларусь. Названы возможные договорные модели оформ-
ления правоотношений сторон. Определены технические и право-
вые требования к функционалу сервиса онлайн-финансирования. 
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Предложен минимально необходимый комплекс мер по предупреж-
дению рисков и угроз, связанных с привлечением и предоставлением 
денежных средств посредством сервиса онлайн-финансирования. 
На основании присущих оператору функций определены отдельные 
требования к содержанию правил сервиса онлайн-финансирования.
Научная новизна: комплексно исследованы понятие, правовая 
природа и особенности правового регулирования краудфандинга. 
Выявлены факторы, влияющие на формирование правовых норм, ре-
гулирующих привлечение и предоставление денежных средств с по-
мощью сервисов онлайн-финансирования. Выработаны авторские 
предложения по совершенствованию законодательства Республики 
Беларусь в рассматриваемой сфере общественных отношений.
Практическая значимость: результаты научного исследования имеют 
значение для развития исследований в области гражданского, хо-
зяйственного, информационного права. Полученные результаты 
могут применяться в процессе преподавания курса гражданского, 
хозяйствен ного, информационного права, использоваться субъекта-
ми права законодательной инициативы при разработке и внесении 
соответствующих законопроектов, а также выступать предметом 
дальнейших научных исследований по данной проблематике.
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Введение

Вопросы доступа к финансам не теряют своей актуальности для физических лиц, 
стартапов, малого и среднего предпринимательства. Затруднения в привлечении не-
обходимого объема финансирования особо остро ощущаются в высокорискованной 
инновационной сфере.

Долгие годы доминирующее положение в распределении финансовых потоков 
занимают банки. Как правило, данные кредитно-финансовые организации неохотно 
предоставляют крупные суммы заемных средств начинающим предпринимателям, 
поскольку опасаются невозврата средств. Такие опасения, по сложившейся практи-
ке, обусловлены тем, что энтузиасты, начинающие свое дело, берутся за реализацию 
весьма рискованных инициатив, зачастую не имея опыта предпринимательской де-
ятельности, что нередко приводит к их экономической несостоятельности и банкрот-
ству созданных ими коммерческих юридических лиц (Armour & Enriques, 2018).

Бизнес-ангелы, венчурные фонды и другие небанковские кредитно-финансовые 
организации или спонсоры также оказывают финансовую помощь предпринимате-
лям. Размер такой помощи варьируется и в ряде случаев сопоставим с размером 
заемных денежных средств, предоставляемых банками. Бизнес-ангелы чаще всего 
выделяют сравнительно небольшое количество средств для реализации понравив-
шегося им проекта. Венчурные фонды, напротив, предоставляют значительные сум-
мы средств, поскольку нацелены на более крупные проекты в конкретных секторах 
экономики. Такие фонды заинтересованы в высокой доходности за высокий риск 
вложения средств в частные инициативы, поэтому, как и банки, предъявляют ряд 
квалификационных требований к проектам и предпринимателям.

В целом наблюдаются тенденции по сокращению финансовых потоков и ужесто-
чению квалификационных, экономических, организационных требований к участ-
никам гражданского оборота при предоставлении им денежных средств. Склады-
вающийся тренд обуславливается ведущимися санкционными экономическими 
войнами, экономической нестабильностью мировых рынков, вызванной распро-
странением эпидемии и применением строгих карантинных мер, снижением темпов 
роста, а порой и вовсе кризисом отдельных отраслей экономики, сопровождающим-
ся падением котировок сырьевых ресурсов на биржах и др.

В связи с изложенным альтернативные источники финансирования играют все 
более значимую роль в гражданском обороте, способствуя доступу к необходимому 
объему финансирования.

С развитием и распространением информационно-коммуникационных техноло-
гий изменилась среда коммуникации между людьми. Популярным способом финан-
сирования стало предоставление средств через интернет-платформы. Появились 
специальные сайты и приложения в глобальной компьютерной сети Интернет, по-
средством которых физические или юридические лица, нуждающиеся в некой сум-
ме денежных средств, имеют возможность обратиться за помощью не к традицион-
ным кредитно-финансовым организациям, а к другим неравнодушным лицам. Такой 
способ финансовой коммуникации между лицами в сети Интернет широко известен 
под словесным обозначением «краудфандинг».

Простота, доступность и удобство привлечения и предоставления денежных 
средств с помощью финансовых онлайн-услуг стимулируют активное развитие и рост 
глобального рынка таких транзакций. В государствах принимаются нормативные 
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правовые акты, направленные на регулирование общественных отношений по от-
дельным видам краудфандинга. Необходимость принятия специального законода-
тельства в данной сфере, по мнению экспертов, обосновывается тем, что отсутствие 
надлежащего правового регулирования краудфандинга «затрудняет разрешение 
возможных споров между участниками, создает предпосылки для ущемления прав 
и законных интересов потребителей таких финансовых услуг, осуществления не-
законной предпринимательской деятельности, может способствовать появлению 
финансовых пирамид, случаев финансирования незаконной деятельности  и  т. д.» 
(Степуро, 2021; Селява, 2021).

В СМИ достаточно много публикаций о том, что краудфандинг является инно-
вационным механизмом финансирования (Парукова, 2020). Вместе с тем данный 
способ привлечения и предоставления денежных средств не настолько новый, ка-
ким его пытаются представить отдельные исследователи. Концепция сбора средств 
со всех заинтересованных лиц, положенная в основу краудфандинга, насчитывает 
не одно столетие (Каменков, 2022). Инновационность данному процессу придают 
используемые на современном этапе человеческого развития технологии, которые 
оказывают влияние на способ осуществления коммуникации между людьми. При-
нимая во внимание изложенное, в настоящем исследовании уместно вести речь 
не о новом механизме финансирования, а о новой среде либо новом способе комму-
никации при осуществлении коллективного финансирования.

1. Общие положения о краудфандинге

1.1. История становления, понятие и признаки краудфандинга

Несмотря на относительно недавнее появление исследуемого способа коммуника-
ции, «точную дату его применения для осуществления коллективного финансиро-
вания установить весьма затруднительно. Условно за нее можно принять 1997  г. 
Этот год примечателен тем, что поклонники британской рок-группы Marillion без ка-
кого-либо участия самой группы организовали и провели в Cети интернет-кампанию 
по сбору средств для финансирования музыкального тура исполнителей по всей тер-
ритории США»1.

Со временем идея привлечения и предоставления денежных средств при помо-
щи специализированных сервисов онлайн-финансирования (сайтов и приложений) 
в сети Интернет нашла свое распространение. В 2001 г. ArtistShare стал первым сер-
висом в США, позволяющим поклонникам музыки финансово поддерживать творче-
ские начинания исполнителей2. В киноиндустрии краудфандинг впервые стал приме-
няться с 2002 г., с запуском сайта FilmVenture.com3.

1 Crowdfunding for enterprise (an examination of the crowdfunding landscape in Europe. (2016). https://
www.crucialcrowdfunding.com/wp-content/uploads/2017/05/CROWDFUNDING-FOR-ENTERPRISE-an-
Examination-of-the-Crowdfunding-Landscape-in-Europe.pdf

2 ArtistShare. https://www.artistshare.com/about 
3 FilmVenture. https://web.archive.org/web/20021105143430/ttp://www.filmventure.com/fv/ (С апре-

ля 2016 г. данный сайт не функционирует.)

https://www.crucialcrowdfunding.com/wp-content/uploads/2017/05/CROWDFUNDING-FOR-ENTERPRISE-an-Examination-of-the-Crowdfunding-Landscape-in-Europe.pdf
https://www.crucialcrowdfunding.com/wp-content/uploads/2017/05/CROWDFUNDING-FOR-ENTERPRISE-an-Examination-of-the-Crowdfunding-Landscape-in-Europe.pdf
https://www.crucialcrowdfunding.com/wp-content/uploads/2017/05/CROWDFUNDING-FOR-ENTERPRISE-an-Examination-of-the-Crowdfunding-Landscape-in-Europe.pdf
https://web.archive.org/web/20021105143430/ttp://www.filmventure.com/fv/
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На начало 2000-х гг. количество сервисов онлайн-финансирования насчитывало 
единицы. Положение дел изменилось к 2010 г. По оценкам «Всемирного банка, таких 
сервисов стало уже несколько сотен, причем большая их часть была сконцентриро-
вана в США. Так, по состоянию на 2013 г. в США было представлено 344 сервиса он-
лайн-финансирования, в Великобритании – 87, во Франции – 53, Канаде и Нидерлан-
дах – по 34, Испании – 27, Германии – 26, Бразилии – 17, Италии – 15, Австралии – 12, 
Индии – 10, России и ЮАР – по 4 сервиса»4 (Василевский, 2020a).

Заметим, что на ранних этапах своего развития процесс привлечения и пре-
доставления денежных средств посредством сервисов онлайн-финансирования 
не имел специального наименования, термин «краудфандинг» вошел в обиход рядо-
вого пользователя сети Интернет значительно позже.

В целях изучения правового регулирования общественных отношений в сфере 
краудфандинга необходимо обратиться к этимологии данного понятия, а так-
же изучить наполнение его определенным смыслом в соответствующей области 
применения – сети Интернет, из которой термин был заимствован экономикой 
и юриспруденцией.

Применяемый неологизм является транслитерацией на русский язык английско-
го слова crowdfunding. Термин crowdfunding образован от двух слов: crowd – «толпа» 
и funding – «финансирование», что в дословном переводе на русский язык обозна-
чает «народное финансирование». В последнее время под краудфандингом все чаще 
понимают онлайн-финансирование.

Авторство названного термина принадлежит Майклу Салливану (англ.  Michael 
Sullivan). В 2006 г. в сети Интернет им был запущен сервис Fundavlog, основной целью 
которого, по замыслу создателя, была помощь в финансировании проектов видео-
блогеров, в создании таких материалов, как новые веб-шоу, документальные филь-
мы и пр.5 Проект Fundavlog вобрал в себя достижения ранее запущенного М. Салли-
ваном сайта vlogdir.com, специализировавшегося на видеоблогах, а также содержал 
ряд дополнительных функций, в числе которых для настоящего исследования пред-
ставляет интерес возможность при нажатии соответствующей кнопки на сайте про-
финансировать то либо иное понравившееся пользователю видео. Сумма взносов 
была ранжирована и указана на кнопках сайта, среди которых основная  – 1  цент 
за клик. Проект Fundavlog был интересен общественности, однако не нашел своего 
последующего продолжения и развития.

В интервью «Das Crowdfunding Magazin» М.  Салливан отметил, что на пер-
вых этапах разработки Fundavlog он пытался найти новый термин, который мог 
бы более полно отразить общественные процессы по софинансированию про-
ектов, технические механизмы которых были предложены как на созданном 
им, так и в ряде других функционирующих на то время сервисов6. В своем блоге 

4 Crowdfunding’s Potential for the Developing World. https://documents1.worldbank.org/curated/
en/409841468327411701/pdf/840000WP0Box380crowdfunding0study00.pdf

5 Справочно следует отметить, что на то время проекты по созданию видеохостингов активно про-
рабатывались многими разработчиками программного обеспечения, например, популярный ныне 
видеохостинг YouTube был основан в 2005 г.

6 Crowdfunding-Wortschöpfer Michael Sullivan im Interview. (2015, Oktober 28). https://www.crowdfunding.
de/magazin/crowdfunding-wortschoepfer-michael-sullivan-im-interview/ 

https://www.crowdfunding.de/magazin/crowdfunding-wortschoepfer-michael-sullivan-im-interview/
https://www.crowdfunding.de/magazin/crowdfunding-wortschoepfer-michael-sullivan-im-interview/
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о сервисе Fundavlog он назвал способ коммуникации лиц при осуществлении фи-
нансирования посредством программно-технических средств сервиса в сети Ин-
тернет термином «crowdfunding». Как заверяет сам автор, выбор данного термина 
был для него очевиден, поскольку в то время в обиходе популярными были понятия 
«crowd» и «crowdsourcing»7.

Термин «краудсорсинг» впервые был предложен в 2006  г. в статье «The Rise 
of Crowdsourcing» ежемесячного журнала «Wired» американским журналистом 
Джеффом Хауи (англ. Jeff Howe)8. По мнению Н. В. Михалевой, автор статьи вложил 
в данное понятие следующий смысл: «…для решения какой-либо проблемы на до-
бровольных началах при помощи информационно-коммуникационных технологий 
привлекается неопределенное количество лиц, способных принять участие в ее ре-
шении» (Михалева, 2019).

После опубликования статьи Д.  Хауи стал вплотную заниматься темой кра-
удсорсинга, наблюдая и описывая это явление в своем блоге crowdsourcing.com.  
В последующем эти наблюдения были положены в основу монографии «Крауд-
сорсинг: как сила толпы определяет будущее бизнеса» (англ. «Crowdsourcing: Why 
the Power of the Crowd Is Driving the Future of Business»), вышедшей в свет в 2008 г. 
В указанной работе посредством исторического метода исследования автор опи-
сал природу краудсорсинга. Истоки данного явления он видит в образовании «со-
обществ любителей» и связывает его развитие с появлением особого направления 
информационных технологий – открытого программного обеспечения, благодаря 
которому «любители» получили законный доступ к исходному коду программ и, бо-
лее того, могли вносить в него правки, принимая тем самым участие в доработке 
открытого программного продукта. Краудфандинг в названной монографии упоми-
нается лишь несколько раз в противопоставление краудсорсингу. Принципиальная 
разница между названными социальными процессами коммуникации заключает-
ся в том, что краудфандинг понимается как коллективное финансирование проекта, 
а не работа группы лиц над решением проблемы. Иными словами, данный способ 
реализации проекта предполагает не активное участие большинства, а их пассив-
ное участие посредством предоставления финансирования. Общим для названных 
процессов, по мнению Д. Хауи, является то, что как краудсорсингу, так и краудфан-
дингу присущ социальный интеграционный импульс, который позволяет умень-
шить количество иерархических звеньев между людьми в решении проблемы или 
реализации проекта.

В поисковой системе Google первые запросы слова «crowdfunding» были сдела-
ны пользователями только в 2007 г., причем до конца 2011 г. популярность запросов, 
по оценкам Google Trends, не превышала 10 баллов из 100 возможных9. В русскоя-
зычном сегменте поисковой системы Google первое обращение к понятию «крауд-
фандинг» датируется декабрем 2010 г. При этом динамика запросов русскоязычной 

7 Fundavlog. https://web.archive.org/web/20070224191008/http://fundavlog.com/community/index.php?
op=ViewArticle&articleId=9&blogId=1 

8 The Rise of Crowdsourcing. (2006). https://www.wired.com/2006/06/crowds/
9 Google Trends. https://trends.google.ru/trends/explore?date=all&q=rowdfunding 

https://web.archive.org/web/20070224191008/http://fundavlog.com/community/index.php?op=ViewArticle&articleId=9&blogId=1
https://web.archive.org/web/20070224191008/http://fundavlog.com/community/index.php?op=ViewArticle&articleId=9&blogId=1
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версии термина примерно сопоставима с общими тенденциями поиска слова 
«crowdfunding» 10.

Распространение в обиходе пользователей сети Интернет термина «crowdfunding» 
исследователи связывают с функционированием сервиса онлайн-финансирова-
ния Kickstarter11. Согласно данным Google Trends, динамика истории запросов сер-
виса онлайн-финансирования Kickstarter схожа с поиском слова «crowdfunding»12. 
С момента запуска (28 апреля 2009 г.) до времени проведения настоящего исследова-
ния (октябрь 2022 г.) названный сервис является одним из самых популярных серви-
сов онлайн-финансирования в мире. Посредством Kickstarter 21 млн человек приня-
ли участие в финансировании, 6,3 млрд долл. США было собрано и 228 078 проектов 
успешно профинансировано13. С  помощью Kickstarter финансируются разнообраз-
ные проекты в 15 категориях: игры, кино и видео, дизайн, технологические проекты, 
музыка, издательство, кулинария, искусство, мода, комиксы, театр, фото, танцы, ре-
месла, журналистика.

По имеющимся на октябрь 2022 г. статистическим данным, на сервисе Kickstarter 
наибольшее количество успешно профинансированных проектов относится к катего-
риям «музыка» – 33 713 проектов, «кино и видео» – 30 964, «игры» – 32 781. По сумме 
вложенных средств лидируют проекты из категории «игры» – 2,53 млрд долл. США.

Популяризации краудфандинга в целом способствовала совокупность факто-
ров, среди которых основными являются нижеследующие.

В первую очередь это экономический кризис 2007–2008 гг. В этот период традици-
онные финансовые институты в лице банков и небанковских кредитно-финансовых 
организаций приняли меры по минимизации риска невозврата средств. Значитель-
но уменьшилось финансирование стартапов, малого и среднего предприниматель-
ства14. Ужесточились квалификационные требования к участникам гражданского 
оборота при предоставлении им заемных средств на запрашиваемые цели15. Кроме 
этого, повысились процентные ставки по кредитам и займам.

Экономическая нестабильность привела к росту числа граждан среднего и пожи-
лого возраста, вовлеченных в предпринимательскую деятельность. Основной це-
лью в организации такого вида самозанятости стало сохранение существующего 
до кризиса уровня доходов. По мнению экспертов, успех предпринимательской дея-
тельности указанной социально-демографической группы связан с тем, что люди 
старшей возрастной категории обладают более широкими общественными связями. 

10 Google Trends. https://trends.google.ru/trends/explore?q=краудфандинг. Занимательным фактом яв-
ляется то, что среди стран, представляющих русскоязычный сегмент сети Интернет, максимально 
частое обращение к поиску понятия «краудфандинг» наблюдается в Беларуси. 

11 A social history of crowdfunding. (2011). https://socialmediaweek.org/blog/2011/12/a-social-history-of-
crowdfunding/ 

12 Google Trends. https://trends.google.ru/trends/explore?date=all&q=kickstarter 
13 Kickstarter. https://www.kickstarter.com/about?ref=global-footer 
14 Banking on each other (Peer-to-peer lending to business: Evidence from Funding Circle). https://media.

nesta.org.uk/documents/banking_on_each_other.pdf 
15 The Rise of Future Finance: The UK Alternative Finance Benchmarking Report. https://www.jbs.cam.ac.uk/

faculty-research/centres/alternative-finance/publications/the-rise-of-future-finance/ 

https://socialmediaweek.org/blog/2011/12/a-social-history-of-crowdfunding/
https://socialmediaweek.org/blog/2011/12/a-social-history-of-crowdfunding/
https://media.nesta.org.uk/documents/banking_on_each_other.pdf
https://media.nesta.org.uk/documents/banking_on_each_other.pdf
https://www.jbs.cam.ac.uk/faculty-research/centres/alternative-finance/publications/the-rise-of-future-finance/
https://www.jbs.cam.ac.uk/faculty-research/centres/alternative-finance/publications/the-rise-of-future-finance/
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Указанное способствует в поиске финансирования от большего количества друзей 
и знакомых16 (Cai et al., 2021).

Развитию краудфандинга также способствовали существующие в мире социаль-
ные барьеры. Доступ к финансовым ресурсам в ряде стран ограничивается по при-
знаку пола, расы или другим некоммерческим факторам.

Согласно зарубежным исследованиям, инвесторы (спонсоры) предпочи-
тают вкладывать средства в проекты, инициаторы (соискатели финансирования) 
которых соответствуют им по полу, расе и социально-экономическому статусу 
(Duan et al., 2020). Соискатели финансирования, не относящиеся к данной социаль-
но-демографической группе, в большинстве случаев оказываются вне рынка венчур-
ного и ангельского финансирования.

Совокупность обозначенных экономических, организационно-процедурных, со-
циальных обременений и барьеров, связанных с получением денежных средств 
от традиционных институтов, стимулировало соискателей финансирования к пои-
ску альтернативных источников привлечения денежных средств. При анализе воз-
можных вариантов наиболее простой и результативный – сбор денежных средств 
со всех лиц, тем или иным образом заинтересованных в реализации проекта. Такой 
способ привлечения средств не является новым, неоднократно применялся на прак-
тике и подтвердил свою экономическую эффективность.

С прогрессивным развитием и обширным распространением информацион-
но-коммуникационных технологий «масштабы, скорость и доступность социальных 
контактов вышли на качественно новый уровень, стало возможным в режиме реаль-
ного времени взаимодействие с большим числом заинтересованных лиц вне зави-
симости от их географического местонахождения. Наряду с этим у рядовых поль-
зователей банковских услуг появилась возможность удаленного и оперативного 
осуществления финансовых транзакций. Наличие такого технического потенциала 
способствовало оптимизации издержек на распространение информации о проекте 
и организации сбора денежных средств посредством сервисов онлайн-финансиро-
вания» (Василевский, 2020a).

Весомый вклад в информационное освещение проектов вносят интернет-сред-
ства массовой коммуникации (такие как YouTube, TikTok, «ВКонтакте», «Однокласс-
ники», Twitter*, Viber, Telegram и другие видеохостинги, социальные сети, мессендже-
ры и пр.). Каждый из потенциальных инвесторов (спонсоров) обладает доступом 
к таким источникам информации через смартфон, компьютер, ноутбук. Эти гаджеты 
и доступ в сеть Интернет стали неотъемлемой частью социальной жизни человека. 
За внимание пользователя к проекту в сети Интернет разворачивается конкурентная 
борьба (выпускается качественный и популярный («хайповый») материал («контент»), 
набираются подписчики, ставятся лайки и пр.)  (Wang et al., 2020; Wolfe et al., 2021; 
Bi et al., 2017). Интернет-СМИ способствуют своего рода трансформации социально-
го капитала в финансовый и позволяют обойти стороной «бюрократическую», «пере-
борчивую в финансировании проектов» цепь традиционных посредников.

Предложенное словесное обозначение «краудфандинг» (народное финансиро-
вание) всецело отражает сущность происходящих на первых этапах становления 

16 Gabison, Garry A. (2015). Understanding Crowdfunding and its Regulations. https://publications.jrc.ec.europa.
eu/repository/bitstream/JRC92482/lbna26992enn.pdf 

https://publications.jrc.ec.europa.eu/repository/bitstream/JRC92482/lbna26992enn.pdf
https://publications.jrc.ec.europa.eu/repository/bitstream/JRC92482/lbna26992enn.pdf
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анализируемого способа коммуникации процессов по привлечению и предоставле-
нию денежных средств посредством специализированных сервисов онлайн-финан-
сирования в сети Интернет. В этот период времени в превалирующем большинстве 
случаев финансирование привлекалось на реализацию каких-либо творческих, бла-
готворительных инициатив (к примеру, запись альбома; организация концерта; по-
мощь людям, оказавшимся в трудной жизненной ситуации, и пр.). В экономике такая 
модель финансирования известна как модель кредитования между физическими 
лицами (одноранговая модель) (англ. peer-to-peer lending, сокр. обозначение – P2P).

Вместе с тем следует принимать во внимание, что приведенное терминологи-
ческое обозначение общественных процессов по привлечению и предоставлению 
денежных средств посредством сервисов онлайн-финансирования не является 
единственно возможным. Например, Кембриджский центр альтернативных финан-
сов (англ. Cambridge Centre for Alternative Finance), а также ряд других институтов 
и экономистов оперируют более общим понятием  – «(интерактивные) альтерна-
тивные финансы» (англ. (online) alternative finance). Применение данного обозначе-
ния логически обусловлено тем, что рассматриваемый способ осуществления фи-
нансирования противопоставляется традиционным способам (к примеру, таким, 
как получение кредитов, займов, грантов и пр.). Наряду с этим в зарубежном зако-
нодательстве для целей правового регулирования применяются и иные правовые 
категории, к примеру «инвестиции, привлеченные посредством инвестиционных 
платформ» и др.

С усложнением и расширением диапазона используемых на сервисах онлайн-фи-
нансирования финансовых инструментов трансформировался и контекст понимания 
термина «краудфандинг». В частности, состоявшимся фактом следует признать зна-
чимое участие в краудфандинге квалифицированных инвесторов, а также набираю-
щую оборот межкорпоративную схему финансирования (англ. business to business, 
сокр. обозначение – B2B), применение которой на данный момент вызывает во мно-
гих национальных правопорядках ряд теоретико-правовых вопросов, требующих 
нормативного разрешения.

Сегодня понятие «краудфандинг» носит зонтичное (общее) значение для различ-
ного рода бизнес-моделей коллективного финансирования в сети Интернет. Несмо-
тря на многообразие таких бизнес-моделей, им присущи некоторые общие черты, 
позволяющие отнести их к краудфандингу. А. Голикова, проанализировав подходы 
отечественных и зарубежных экономистов, выделяет следующие основные призна-
ки краудфандинга:

«1) сбор денежных средств осуществляется посредством сервиса онлайн-фи-
нансирования в сети Интернет и специального посредника – организации, деятель-
ность которой связана с предоставлением услуг сервиса онлайн-финансирования 
(оператор сервиса онлайн-финансирования);

2) оператор сервиса онлайн-финансирования не относится к категории банков 
или иных традиционных финансовых учреждений;

3) оператор сервиса онлайн-финансирования не вкладывает собственные 
средства в поддержание какого-либо краудпроекта, размещенного на его сервисе 
онлайн-финансирования;

4) система взносов ранжирована и доступна каждому пользователю;
5) финансирование одного краудпроекта осуществляется за счет перечислений 

от большого количества участников» (Голикова, 2019).



200

Journal of Digital Technologies and Law, 2023, 1(1)                                                                           eISSN 2949-2483

https://lawjournal.digital   

На основании сказанного можно сделать вывод о том, что под краудфандингом 
следует понимать способ привлечения и предоставления денежных средств в сети 
Интернет для финансирования проектов. Такое финансирование чаще всего осущест-
вляется небольшими суммами денежных средств от множества заинтересованных 
участников гражданского оборота. При этом оператор сервиса онлайн-финансиро-
вания, как правило, не относится к традиционным финансовым институтам в лице 
банков и небанковских кредитно-финансовых организаций.

1.2. Виды краудфандинга

В большинстве научно-популярных публикаций термин «краудфандинг» представ-
ляет собой собирательную категорию четырех основных бизнес-моделей коллектив-
ного финансирования: благотворительный краудфандинг, краудревординг (также 
известен в публикациях под наименованием «наградной краудфандинг»), краудлен-
динг и краудинвестинг. В то же время данный подход не является общепризнанным. 
В частности, во многих публикациях краудлендинг не рассматривается как компо-
нент краудфандинга (Ткачев, Баталко, 2018; Lihn, 2019).

В юридической и экономической литературе приводятся многочисленные осно-
вания для классификации краудфандинга. Основополагающей для целей правового 
регулирования повсеместно признается классификация в зависимости от цели вло-
жения денежных средств. По данному основанию различают коммерческие и не-
коммерческие виды краудфандинга (Василевский, 2020b; Shneor et al., 2023).

Коммерческий краудфандинг основан на вложении лицами денежных средств 
в целях получения прибыли (доходов) или достижения иного значимого результа-
та, связанного с осуществлением предпринимательской деятельности. В литерату-
ре коммерческий краудфандинг причисляют к одному из способов инвестирова-
ния (Усеня, 2019). 

К коммерческим видам краудфандинга относят: 
– краудинвестинг (англ.  equity-based crowdfunding, crowdinvesting, investment-

based crowdfunding) – форма онлайн-финансирования хозяйственных обществ ма-
лого и среднего предпринимательства посредством приобретения инвесторами 
эмиссионных ценных бумаг этих обществ. Инвесторы, принимая участие в дан-
ном виде коммерческого краудфандинга, получают дивиденды по приобретенным 
эмиссионным ценным бумагам и разделяют с соискателем финансирования риски 
предпринимательской деятельности в части потенциальной потери вложенных де-
нежных средств. Заметим, что в целях ускоренного развития бизнеса соискателя 
финансирования в правоприменении распространена практика, в соответствии 
с которой инвесторам не выплачиваются дивиденды либо их размер незначите-
лен. В связи с этим большинство инвесторов в долгосрочной перспективе рассчи-
тывают на капитализацию хозяйственного общества соискателя финансирования 
и последующую перепродажу на фондовой бирже по более высокой стоимости 
по сравнению с понесенными затратами принадлежащих им эмиссионных ценных 
бумаг финансируемого хозяйственного общества. Для инвесторов краудинвестинг 
отличается повышенной степенью риска, поскольку получение прибыли и ее раз-
мер слабо прогнозируемы и зависят от множества не подконтрольных им факторов 
(Lukkarinen, 2020);
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– краудлендинг (англ. lending-based crowdfunding, credit-based crowdfunding, loan-
based crowdfunding, crowdlending)  – форма онлайн-финансирования физических 
и (или) юридических лиц посредством предоставления инвесторами краткосрочных 
коммерческих займов (Усеня, 2020). В отличие от краудинвестинга прибыль инвесто-
ров при данном виде краудфандинга прогнозируема и формируется за счет уплаты 
соискателями инвестиций по договорам займа процентов, размер которых согласо-
ван сторонами или установлен на сервисе онлайн-финансирования.

Некоммерческий краудфандинг основан на вложении денежных средств для со-
циальных, личных, бытовых, семейных и иных целей, прямо не связанных с извлече-
нием прибыли (дохода).

Выделяют следующие виды некоммерческого краудфандинга:
– краудревординг (англ. crowdrewording) – форма онлайн-финансирования про-

изводителей товаров или лиц, оказывающих услуги, посредством предоставления 
потребителями денежных средств взамен на вознаграждение в виде рекламы, про-
дукта или услуги, финансирование которых осуществляется (Zhao & Ryu, 2020);

– благотворительный краудфандинг (англ. donation crowdfunding), фандрайзинг 
(англ. fundraising) – форма онлайн-финансирования, при которой спонсоры безвоз-
мездно предоставляют денежные средства на реализацию социально значимого 
проекта.

В целях формирования представлений об объеме каждого из представленных 
выше видов краудфандинга на рис. 1 приведены соответствующие статистические 
данные рынка альтернативного финансирования в Европе (без учета Великобрита-
нии) за 2020 г.
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Рисунок 1. Общий объем рынка альтернативного финансирования в Европе  
(без учета Великобритании) в 2020 г. по видам краудфандинга (млн долл. США)

Источник: Total value of the alternative finance market in Europe (excluding the UK) in 2020. (2022).  
https://www.statista.com/statistics/412394/europe-alternative-finance-transaction-value-market-segment/ 

Тенденции последних пяти лет на рынке альтернативного финансирования 
в Европе (без учета Великобритании) по видам краудфандинга продемонстрирова-
ны на рис. 2.

https://www.statista.com/statistics/412394/europe-alternative-finance-transaction-value-market-segment/
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Рисунок 2. Общий объем рынка альтернативного финансирования в Европе  
(без учета Великобритании) за период 2016–2020 гг. по видам краудфандинга (млн долл. США)

Источник: Peer-to-peer consumer and business lending transaction value in Europe (excluding the UK) 
from 2014 to 2020. (2022). https://www.statista.com/statistics/412400/europe-alternative-finance-

transaction-value-p2p-lending/; Equity-based crowdfunding transaction value in Europe (excluding 
the UK) from 2013 to 2020. (2022). https://www.statista.com/statistics/412460/europe-alternative-

finance-transaction-value-equity-crowdfunding/; Donation-based crowdfunding transaction value 
in Europe (excluding the UK) from 2015 to 2020. (2022). https://www.statista.com/statistics/412463/

europe-alternative-finance-transaction-value-donation-crowdfunding/ 

Представленные статистические данные отчетливо свидетельствуют, что по объему 
привлекаемых денежных средств доминирующее положение на рынке альтернатив-
ного финансирования в Европе занимает краудлендинг, далее со значительным раз-
рывом следуют другие виды краудфандинга. В целом аналогичные тренды характер-
ны для всего рынка альтернативного финансирования в мире.

2. Правоотношения при краудфандинге

2.1. Стороны

Общественные отношения по привлечению и предоставлению денежных средств с ис-
пользованием сервисов онлайн-финансирования вне зависимости от их вида возникают, 
изменяются и прекращаются между тремя основными и необходимыми участниками.

1. Соискатель финансирования, фандрайзер (англ.  fundraisers) или инициатор 
(создатель) проекта (англ.  projectscreators)  – физическое или юридическое лицо 
(как правило, человек, нуждающийся в помощи; начинающий предприниматель 

https://www.statista.com/statistics/412400/europe-alternative-finance-transaction-value-p2p-lending/
https://www.statista.com/statistics/412400/europe-alternative-finance-transaction-value-p2p-lending/
https://www.statista.com/statistics/412460/europe-alternative-finance-transaction-value-equity-crowdfunding/
https://www.statista.com/statistics/412460/europe-alternative-finance-transaction-value-equity-crowdfunding/
https://www.statista.com/statistics/412463/europe-alternative-finance-transaction-value-donation-crowdfunding/
https://www.statista.com/statistics/412463/europe-alternative-finance-transaction-value-donation-crowdfunding/
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(«стартапер»); субъект малого или среднего бизнеса), заинтересованное в привлече-
нии денежных средств на реализацию какой-либо цели.

2. Лицо, осуществляющее финансирование (англ. funders) – физическое и (или) 
юридическое лицо, предоставляющее на возмездной или безвозмездной основе де-
нежные средства соискателю финансирования на реализацию какого-либо проекта. 
В зависимости от вида краудфандинга они именуются: 

– даритель, спонсор, благотворитель или жертвователь (англ. donors) – при бла-
готворительном краудфандинге;

– потенциальный покупатель (англ. prebuyers), спонсор или бэкер (англ. backers) – 
при краудревординге;

– заимодавец (англ. lenders) – при краудлендинге;
– инвестор (англ. investors) – при краудинвестинге.
Подчеркнем, что в благотворительном краудфандинге лица, осуществляющие фи-

нансирование, не являются инвесторами, так как они не вкладывают денежные сред-
ства в актив в надежде на то, что его стоимость со временем увеличится на рынке.

3. Оператор сервиса онлайн-финансирования – юридическое лицо, оказывающее 
соискателям финансирования и лицам, осуществляющим финансирование, соответ-
ственно услуги по содействию в привлечении или предоставлению денежных средств.

Круг лиц, участвующих в общественных отношениях краудфандинга, не ограни-
чивается представленными выше субъектами. Так, например, на стороне соискателя 
финансирования могут выступать также агенты или организаторы конкурса по при-
влечению денежных средств; в некоммерческом краудфандинге наряду с операто-
ром сервиса онлайн-финансирования, как правило, участвуют лица, способствую-
щие привлечению средств на безвозмездной основе (волонтеры) и др.

2.2. Динамика общественных отношений сторон

Общий алгоритм развития действий и правоотношений сторон при краудфандинге 
выглядит следующим образом:

а)  соискатель финансирования в сети Интернет изучает правила сервисов он-
лайн-финансирования, репутацию сервисов среди пользователей, отзывы пользова-
телей о функционировании сервисов и о деятельности операторов и др. На основа-
нии полученных сведений соискатель финансирования выбирает подходящий под 
преследуемые цели или реализуемый проект сервис онлайн-финансирования, про-
ходит на нем регистрацию и заполняет заявку на привлечение денежных средств, 
на основе которой сервисом генерируется предложение по привлечению денежных 
средств. В зависимости от вида краудфандинга и конкретного сервиса онлайн-фи-
нансирования отличаются поля, подлежащие заполнению в заявке. С учетом общей 
для соискателей финансирования во всех видах краудфандинга цели, заключаю-
щейся в привлечении денежных средств, такого рода заявки в большинстве случаев 
содержат следующие широко распространенные поля для заполнения сведений: 

– максимальный объем (общая сумма) привлекаемых денежных средств; 
– минимальный объем денежных средств заинтересованного в финансирова-

нии лица, достижение которого является необходимым условием для заключения 
договора по предоставлению денежных средств;

– срок привлечения денежных средств; 
– цель привлечения денежных средств либо информация о проекте, на реализа-

цию которого привлекаются денежные средства, и др.
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Кроме того, в правилах сервиса онлайн-финансирования может быть предусмо-
трено, что соискатель обязан прикрепить к заявке необходимые скан-копии под-
тверждающих документов;

б) оператор сервиса онлайн-финансирования на основании информации, полу-
ченной из регистрационной формы и заявки на привлечение денежных средств, осу-
ществляет предварительную оценку соискателя финансирования и предложенного 
им проекта (при наличии). Оценка проводится оператором сервиса онлайн-финан-
сирования в соответствии с самостоятельно определенными критериями и мето-
диками, подлежащими равным образом применению ко всем соискателям, с уче-
том особенностей преследуемых ими целей или реализуемых проектов. По итогам 
проведенной оценки оператор принимает решение об одобрении заявки соискателя 
финансирования и размещении на сервисе онлайн-финансирования предложения 
по привлечению денежных средств либо об отклонении такой заявки с мотивиро-
ванным обоснованием причин. Оператор обязан уведомить соискателя о принятом 
решении посредством сервиса онлайн-финансирования. Срок уведомления устанав-
ливается в правилах сервиса онлайн-финансирования и исчисляется с момента на-
правления соискателем финансирования заявки на привлечение денежных средств;

в) пользователи сети Интернет, среди которых лица, заинтересованные в осу-
ществлении финансирования, изучив имеющиеся на сервисе онлайн-финансирова-
ния активные предложения по привлечению денежных средств, принимают реше-
ние о финансировании заинтересовавшего их проекта (Boudreau et al., 2021). В целях 
получения дополнительной информации о соискателе финансирования и о его пред-
ложении, а также для заключения договора по предоставлению денежных средств 
(далее – договор финансирования) пользователи проходят регистрацию на сервисе 
онлайн-финансирования;

г) посредством сервиса онлайн-финансирования лицо, желающее профинанси-
ровать заинтересовавшее его предложение, заключает с соответствующим соиска-
телем финансирования на возмездной либо безвозмездной основе, в зависимости 
от вида краудфандинга, договор финансирования. Во исполнение заключенного до-
говора заинтересованное в осуществлении финансирования лицо перечисляет уста-
новленную в предложении либо согласованную сторонами сумму денежных средств 
на счет соискателя финансирования;

д) информацию обо всех фактах, относящихся к исполнению или прекращению 
договора финансирования, заключенного посредством сервиса онлайн-финансиро-
вания, стороны обязаны фиксировать на этом сервисе.

Правоотношения сторон краудфандинга для наглядности продемонстрированы 
в виде условной схемы на рис. 3.

Как можем заметить из представленных выше алгоритма и схемы, опера-
тор сервиса онлайн-финансирования имеет ключевое значение в организации 
краудфандинга. Оператор, во-первых, осуществляет администрирование серви-
са онлайн-финансирования, без которого краудфандинг как явление не сущест-
вует, во-вторых, оказывает посреднические услуги по привлечению и содействию 
в предоставлении денежных средств, т. е. участвует в соединении спроса и пред-
ложений, и, наконец, в-третьих, обеспечивает функционирование сервиса он-
лайн-финансирования для заключения, исполнения и прекращения договорных 
правоотношений между соискателем финансирования и лицом, осуществляю-
щим финансирование.
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Оказание услуг по содействию в предоставлении денежных средств 
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онлайн-финансирования 

Оказание услуг по привлечению денежных средств 
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Рисунок 3. Правоотношения лица, осуществляющего финансирование, соискателя финансирования 
и оператора сервиса онлайн-финансирования при краудфандинге17

Источник: составлено автором.

Сервис онлайн-финансирования представляет собой техническо-программ-
ное решение, «специализированный интернет-ресурс, на котором размещаются 
крауд-проекты»  (Горовая, 2016), или «веб-сайт, посвященный сбору денежных 
средств посредством краудфандинга» (Gedda et al., 2016)18. Сервис выступает свое-
го рода посреднической площадкой (инструментом) для взаимодействия лиц, заин-
тересованных в привлечении денежных средств для достижения какой-либо цели, 
и лиц, готовых профинансировать достижение этой цели (Вишнякова, 2018). Сервис 
онлайн-финансирования является постоянным элементом экосистемы краудфан-

17 На рис. 3 круги условно обозначают субъектов краудфандинга. В целях индивидуализации 
субъектов круги подписаны и изображены с использованием различных способов оформления: 
круг «оператор сервиса онлайн-финансирования» заштрихован горизонтальными линиями; круг 
«соискатель финансирования» заштрихован косыми линиями с наклоном вправо; круг «лицо, осу-
ществляющее финансирование» заштрихован косыми линиями с наклоном влево. Область пе-
ресечения кругов демонстрирует правоотношения сторон при краудфандинге: пересечение круга 
«оператор сервиса онлайн-финансирования» с кругом «соискатель финансирования» или кругом 
«лицо, осуществляющее финансирование», соответственно обозначает правоотношения оказа-
ния услуг по привлечению или содействию в предоставлении денежных средств; пересечение 
всех трех кругов – правоотношения по заключению, исполнению и прекращению договора фи-
нансирования посредством сервиса онлайн-финансирования.

18 В Республике Беларусь функционируют различные сервисы онлайн-финансирования как для ком-
мерческого, так и некоммерческого краудфандинга. Например, Maesens.by осуществлял свою 
дея тельность с 2011 по 2018 г.; https://www.talaka.org запущен в 2013 г.; https://dev.investo.by запу-
щен в 2015 г.; https://unihelp.by запущен в 2016 г. и др.

https://www.talaka.org/
http://dev.investo.by/
https://unihelp.by/
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динга, что придает его участникам чувство уверенности в безопасности реализуемых 
правоотношений. Информационное наполнение сервиса онлайн-финансирования 
о проекте способствует активному привлечению денежных средств. На платформе 
зачастую указывается информация о сумме уже собранных средств и о количестве 
лиц, принявших участие в финансировании. Потенциальные инвесторы (спонсоры) 
склонны вкладывать свои денежные средства в проект, пользующийся поддержкой 
множества лиц. Срабатывает социально-психологический эффект «мудрости тол-
пы», согласно которому люди учитывают результаты коллективного мышления при 
принятии собственного решения (Mollick & Nanda, 2016). Немаловажное значение 
при этом имеет и модель сбора средств, которая применяется на сервисе онлайн-фи-
нансирования. Большинство сервисов используют модель «все или ничего», при ко-
торой денежные средства, собранные на реализацию проекта, предоставляются со-
искателю финансирования только в том случае, если достигнуто пороговое значение 
заявленной при регистрации проекта необходимой суммы. По такой модели опера-
тор сервиса онлайн-финансирования аккумулирует собираемые денежные средства 
сперва на своих счетах. При недостижении в установленный срок пороговой суммы 
денежных средств, необходимой на финансирование проекта, оператор сервиса воз-
вращает денежные средства лицам, их предоставившим.

Деятельность операторов сервисов онлайн-финансирования различается в за-
висимости от страны, с учетом применяемого законодательства. Некоторые опера-
торы проводят предварительную оценку проектов, другие просто собирают заяви-
телей и заинтересованные стороны, а некоторые, наоборот, выступают в качестве 
единственного акционера финансируемого проекта (Щетинина, 2016).

Операторы сервиса онлайн-финансирования заинтересованы в том, чтобы их 
сервис имел безупречную репутацию и не ассоциировался у пользователей сети Ин-
тернет с мошенническими или некачественными (безуспешными) проектами. Связа-
но это с конкурентной борьбой между операторами за внимание потенциальных со-
искателей финансирования и инвесторов (спонсоров) к предлагаемому ими сервису.

Во многих случаях, если соискателю финансирования удается привлечь денежные 
средства, оператор услуги по сбору средств взимает плату за свою деятельность, кото-
рая варьируется в зависимости от территориального (географического) расположения 
оператора, уровня конкуренции и используемой бизнес-модели краудфандинга.

3. Положительные и отрицательные аспекты краудфандинга

Привлечение и предоставление денежных средств посредством сервисов он-
лайн-финансирования характеризуются широким спектром положительных аспек-
тов, в числе которых можно выделить следующие.

Восполняется дефицит финансирования проекта без сложных квалификацион-
ных требований к соискателю финансирования. Соискатели финансирования могут 
настроить бизнес-модель краудфандинга, исходя из особенностей реализуемого ими 
проекта, а также организационного и финансового положения. Иными словами, со-
искатели финансирования, применяющие краудфандинг, имеют больше «рычагов» 
контроля и настройки финансирования, нежели при получении средств от традицион-
ных финансовых институтов.

Трансграничность финансовых потоков. Проект финансируют люди и орга-
низации со всего мира, при этом их количество не ограничено. Трансграничность 
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позволяет соискателям финансирования в случае успешного сбора денежных 
средств выходить на новые рынки.

В экономический оборот «привлекаются ресурсы граждан, которые по отдельно-
сти не являются достаточными для ведения хоть сколько-нибудь полезной деятель-
ности, но в совокупности образуют весьма значительные суммы, которые можно 
было бы пустить на развитие рынка в различных отраслях, что особенно актуально 
в условиях экономической нестабильности» (Клинов, 2018).

Соискатели финансирования сохраняют контроль над проектом, что позволяет 
им дорабатывать и улучшать его в период сбора денежных средств, учитывая крити-
ческие замечания общественности.

Соискатели финансирования могут проанализировать конъюнктуру рынка на пред-
мет востребованности предлагаемого ими продукта. Кроме того, при успешном сборе 
денежных средств соискатели финансирования получают гарантированных потреби-
телей выпускаемой продукции из числа лиц, профинансировавших проект.

В рамках сбора денежных средств происходит своего рода социальное стра-
хование. Данный аспект особо актуален для высокорискованных инновационных 
проектов. Краудфандинг позволяет привлекать незначительные суммы средств 
от большого количества лиц, каждое из которых разделяет предпринимательский 
риск в части возможной потери внесенного им вклада, не рискуя при этом большим 
состоянием.

Зачастую краудфандинг дополняет традиционные источники финансирования. 
Вместе с тем в ряде случаев он также значительно облегчает доступ к ним. Банкам, 
небанковским кредитно-финансовым организациям и сообществам проще оценить 
потенциал идеи, возможные риски и заинтересованность соискателя финансиро-
вания в успехе проекта, если проект уже находится на стадии реализации. В боль-
шинстве случаев при последующем привлечении денежных средств традиционные 
финансовые институты принимают положительное решение о предоставлении фи-
нансирования в развитие такого проекта. Заинтересованность потенциальных инве-
сторов в финансировании перспективных инновационных проектов, находящихся на 
стадии реализации, растет в геометрической прогрессии. Одним из ярких примеров 
такой практики является инновационный проект по созданию шлема (очков) вир-
туальной реальности Oculus Rift. Сбор средств на реализацию данного проекта был 
запущен 1 августа 2012 г. на платформе Kickstarter, соискателями финансирования 
для сбора была заявлена сумма денежных средств в размере 250 тыс. долл. США. 
Всего за месяц от 9 522 лиц было собрано 2,4 млн долл. США 19. Спустя несколько 
лет, 25 марта 2014 г., компания Oculus VR (являющаяся разработчиком указанного 
проекта) была приобретена Facebook** за 2 млрд долл. США20. Менее чем за два года 
капитализация компании – разработчика проекта выросла более чем в 20 раз, при-
чем началу данного процесса способствовал краудфандинг.

Таким образом, заинтересованность соискателей финансирования в краудфан-
динге очевидна. В свою очередь потенциальные инвесторы (спонсоры) и потребители 

19 Oculus Rift: Step Into the Game. (2016). https://www.kickstarter.com/projects/1523379957/oculus-rift-
step-into-the-game

20 Facebook Buying Oculus Virtual-Reality Company for $2 Billion. https://time.com/37842/facebook-
oculus-rift/

https://www.kickstarter.com/projects/1523379957/oculus-rift-step-into-the-game
https://www.kickstarter.com/projects/1523379957/oculus-rift-step-into-the-game
https://time.com/37842/facebook-oculus-rift/
https://time.com/37842/facebook-oculus-rift/
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заинтересованы в краудфандинге, поскольку получают доступ к новым продуктам, 
прежде чем те станут широко коммерциализированы.

В то же время краудфандинг не лишен недостатков.
Мошенничество представляет наибольшую угрозу. Традиционные репутацион-

ные и правоприменительные методы и средства не всегда эффективны. Соискатели 
финансирования не являются постоянными субъектами экосистемы краудфандинга. 
Поэтому в ряде случаев они не дорожат безупречностью своей деловой репутации 
(Karpoff, 2021). Лица, предоставляющие денежные средства, в свою очередь не об-
ладают достаточной заинтересованностью в предъявлении иска о мошенничестве 
или нарушении договора финансирования со стороны недобросовестного соискате-
ля финансирования. Связано это с тем, что основной идеей краудфандинга являет-
ся сбор небольших сумм со многих лиц вместо крупных вложений с ограниченного 
числа субъектов. Незначительный размер потери внесенного вклада не стимулирует 
отдельное лицо к участию в дорогостоящем, затянутом во времени судебном разби-
рательстве. В связи с этим лица, предоставляющие денежные средства в краудфан-
динге, наиболее подвержены рискам мошенничества.

В противодействии мошенничеству активную роль играют операторы сервисов 
онлайн-финансирования, которые проводят комплексную проверку проекта и при-
меняют ряд превентивных мер оценки его качества (Ferreira et al., 2022). Например, 
зачастую для этих целей используется модель финансирования «все или ничего» 
и др. Значительный вклад в противодействие мошенничеству вносят также лица, 
предоставляющие денежные средства, исходя из имеющихся у каждого знаний 
и аналитических способностей, срабатывает отмеченный выше эффект «мудрости 
толпы». Кроме того, лица, предоставляющие денежные средства, могут нивелиро-
вать обозначенные выше риски путем ограничения и диверсификации финансовых 
потоков. Иными словами, вкладывать небольшие средства в различные проекты.

Наряду с намеренным мошенничеством существуют риски непреднамеренного 
провала проекта. Неудача может постигнуть проект в силу различных причин, напри-
мер, некомпетентности и самонадеянности соискателей финансирования, экономи-
ческой неэффективности проекта, технических просчетов, неблагоприятного изме-
нения внешних факторов (экономический, сырьевой, производственный кризис; 
обстоятельства непреодолимой силы (форс-мажор)) и пр.

Отсутствие развитого фондового рынка не способствует продвижению бизнес-мо-
делей краудфандинга, в основу которых положена собственность на уставной фонд фи-
нансируемого хозяйственного общества. Инвесторы в таких бизнес-моделях зачастую 
рассчитывают на получение прибыли, посредством последующей реализации части 
ранее приобретенного в рамках краудфандинга уставного фонда. Если фондовый ры-
нок недостаточно развит, то инвесторы лишены такой возможности получения прибы-
ли и, соответственно, не заинтересованы в осуществлении инвестиций таким образом.

Что касается налогообложения, то во многих странах распространенной прак-
тикой является предоставление налоговых льгот субъектам налогообложения при 
финан сировании ими некоммерческих организаций. Такие же налоговые льготы хо-
тели бы иметь и спонсоры, осуществляющие финансирование некоммерческих про-
ектов посредством краудфандинга. Однако, поскольку операторы сервиса онлайн-фи-
нансирования, аккумулирующие денежные средства, во многих случаях являются 
коммерческими организациями, спонсоры формально-юридически не обладают пра-
вами на такие льготы. Кроме того, в ряде стран налоговые льготы варьируются в зави-
симости от того, за счет каких средств (прибыли, основного капитала либо заемных) 
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предприя тие финансирует свои исследования и разработки. Такие расхождения нало-
говых режимов оказывают влияние на спрос финансирования, предпочтения инвесто-
ров (спонсоров), соискателей финансирования в способе привлечения, предоставле-
ния денежных средств и, соответственно, на то, как разви вается краудфандинг.

В ряде стран правовому регулированию краудфандинга уделяется недостаточное 
внимание, что создает дополнительные риски гарантий и безопасности общественных 
отношений. Наряду с регулятивной функцией нормы права также выполняют и про-
светительную (информационную) функцию для участников гражданского оборота.

Краудфандинг подходит «не для всех», ввиду того что для успешного привлече-
ния средств на реализацию проекта от соискателей финансирования, как правило, 
требуется инновационный подход, маркетинговые навыки, информационная гра-
мотность, креативность и пр. В случае если соискатели финансирования в недо-
статочной степени владеют вышеназванными компетенциями, они могут восполь-
зоваться консалтинговыми услугами специалистов по продвижению проектов 
в сети Интернет. Такие услуги в том числе могут оказывать операторы сервисов 
онлайн-финансирования.

В довершение всего существуют риски в сфере интеллектуальной собствен-
ности. Соискателям финансирования в целях успешного привлечения денежных 
средств необходимо раскрывать значительный объем информации о проекте. В слу-
чае отсутствия соответствующих правоохранных документов интеллектуальной соб-
ственности представленную информацию могут присвоить себе недобросовестные 
участники гражданского оборота (Ерш, 2021).

4. Правовое регулирование краудфандинга

С учетом обозначенных выше положительных и отрицательных аспектов краудфан-
динга перед регулирующими органами государств мира возникает ряд вопросов, 
требующих нормативного разрешения (Sanderson et al., 2022). Среди таких вопросов 
можно выделить следующие основные. Кто вправе осуществлять деятельность опе-
ратора сервиса онлайн-финансирования? Какие квалификационные требования сле-
дует предъявлять к операторам сервисов онлайн-финансирования? Какие модели 
краудфандинга вправе применяться? Кто вправе предоставлять денежные средства 
посредством сервисов онлайн-финансирования? Какой размер денежных средств 
вправе предоставлять одно лицо в целом? Кто вправе принимать денежные сред-
ства? Какую сумму денежных средств соискатели финансирования вправе привле-
кать для реализации проекта? Как часто они вправе это делать?

Генеральный вектор развития правового регулирования общественных отно-
шений, складывающихся при краудфандинге, намечен в международных актах 
об электрон ной коммерции. Положения данных актов носят рекомендательный ха-
рактер для участников делового оборота и государств. Принимаются такие акты раз-
личными международными организациями, в числе которых наиболее влиятельны  
Организация Объединенных Наций (далее – ООН)21, Всемирная торговая организация 

21 ООН. Типовой закон об электронной торговле Комиссии Организации Объединенных Наций по праву 
международной торговли. https://www.un.org/ru/documents/decl_conv/conventions/commerce.shtml

https://www.un.org/ru/documents/decl_conv/conventions/commerce.shtml
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(далее – ВТО)22, Организация по экономическому сотрудничеству и развитию 
(далее – ОЭСР)23 и др. В понимании «электронной коммерции» сегодня не наблю-
дается единства. Превалирует подход ВТО и ОЭСР, согласно которому «электронную 
коммерцию» рассматривают как совокупность отношений по заключению сделок 
с помощью предназначенных специально для этого средств. Таковыми выступают 
как сами информационно-телекоммуникационные сети, в частности сеть Интернет, 
так и иные средства, например, специализированные сайты, мобильные приложе-
ния. При этом из понятия электронной коммерции исключаются сделки, заключен-
ные посредством телефонного звонка, телекса, факса, а также обычной электронной 
почты (Савельев, 2016).

4.1. Опыт нормативного правового регулирования краудфандинга 
в зарубежных странах

В большинстве государств правовое регулирование краудфандинга дифференци-
ровано в зависимости от применяемой бизнес-модели. Некоммерческий крауд-
фандинг зачастую упорядочен в положениях общегражданского законодательства, 
в то время как коммерческие бизнес-модели краудфандинга имеют обособленное 
нормативное регулирование.

В числе первых специальных правовых актов, регулирующих правоотношения 
лиц по коммерческому привлечению и предоставлению денежных средств по-
средством сервисов онлайн-финансирования, следует отметить Закон США 2012 г. 
«О  бизнес-стартапах» (англ.  Jumpstart Our Business Startups Act, сокр.  JOBS Act)24. 
В преамбуле к названному закону отмечено, что представленные в нем положения 
призваны увеличить количество рабочих мест в Америке и обеспечить экономиче-
ский рост за счет улучшения доступа к публичным (общественным) рынкам капита-
ла для начинающих, развивающихся предприятий. Раздел III JOBS Act неофициально 
известен как «Закон о краудфандинге» (англ. Crowdfund Act). Правовые положения 
названного раздела на момент принятия весьма прогрессивны. Закрепляется воз-
можность субъектов хозяйствования использовать бизнес-модели краудфандинга, 
основанные на обращении ценных бумаг. Притом что финансовый рынок США дол-
гие годы до этого был более чем консервативен и зарегулирован. Несмотря на при-
нятие акта, его практическая реализация участниками гражданского оборота стала 
возможной значительно позже. В 2015 г. Комиссией по ценным бумагам и биржам 
США (англ. The United States Securities and Exchange Commission, сокр. – SEC) при-
нимается соответствующий нормативный акт, развивающий положения раздела III 
JOBS Act. Акт вступил в силу 16 мая 2016 г.25, после чего субъекты хозяйствования 

22 WTO. E-Commerce in Developing Countries: Opportunities and Challenges for Small and Medium-Sized 
Business. https://www.wto.org/english/res_e/booksp_e/ecom_brochure_e.pdf 

23 OECD. OECD Glossary of Statistical Terms. Electronic Commerce. https://stats.oecd.org/glossary/detail.
asp?ID=4721 

24 Jumpstart Our Business Startups Act. https://www.govinfo.gov/content/pkg/BILLS-112hr3606enr/pdf/
BILLS-112hr3606enr.pdf 

25 Regulation Crowdfunding. (2016). https://www.sec.gov/rules/final/2015/33-9974.pdf 

https://stats.oecd.org/glossary/detail.asp?ID=4721
https://stats.oecd.org/glossary/detail.asp?ID=4721
https://www.govinfo.gov/content/pkg/BILLS-112hr3606enr/pdf/BILLS-112hr3606enr.pdf
https://www.govinfo.gov/content/pkg/BILLS-112hr3606enr/pdf/BILLS-112hr3606enr.pdf
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США смогли в полной мере легально применять финансовые бизнес-модели крауд-
фандинга (La Viña & Black, 2018).

Представленное правовое регулирование вызвало резонанс в мировой деловой 
общественности. Интерес к этой теме прежде всего обусловлен первенством США 
в нормативном регулировании рассматриваемой сферы общественных отношений, 
а также статусом США как одной из ведущих экономик, определяющей в числе про-
чих равных стран вектор развития мировых рынков.

В последующем специальное нормативное регулирование краудфандинга было 
принято и в других государствах. Например, в Итальянской Республике в 2012  г. 
была принята новая редакция Декрета «О дальнейших неотложных мерах экономи-
ческого развития Италии» (итал. Decreto-legge «Ulteriori misure urgenti per la crescita 
del Paese»)26, придавшая нормативному правовому акту статус закона27, содержаще-
го среди прочих норм положения о краудфандинге для инновационных предприятий; 
во Французской Республике в 2014 г. – Декрет «О краудфандинге» (фр. Ordonnance 
relative au financement participatif)28; в Австрийской Республике в 2015 г. – Федераль-
ный закон «Об  альтернативных формах финансирования» (нем.  Bundesgesetz über 
alternative Finanzierungsformen (Alternativfinanzierungsgesetz – AltFG))29; в Федератив-
ной Республике Германия в 2015 г. – Федеральный закон «О защите “малых” инвесто-
ров» (нем. Kleinanlegerschutzgesetz)30 (Odorović & Wenzlaff, 2020); в Российской Феде-
рации в 2019 г. – Федеральный закон «О привлечении инвестиций с использованием 
инвестиционных платформ и о внесении изменений в отдельные законодательные 
акты Российской Федерации»31 и др.32

В силу стремления государств – членов ЕАЭС к гармонизации гражданского за-
конодательства особый интерес для Республики Беларусь представляет опыт нор-
мативного регулирования рассматриваемых общественных отношений в Россий-
ской Федерации.

В России 1 января 2020 г. вступил в силу Федеральный закон от 2 августа 2019 г. 
№ 259-ФЗ «О привлечении инвестиций с использованием инвестиционных платформ 

26 Decreto-legge 18 ottobre 2012, №  179 «Ulteriori misure urgenti per la crescita del Paese». https://www.
normattiva.it/uri-res/N2Ls?urn:nir:stato:decreto.legge:2012-10-18;179!vig= 

27 Executive Summary of the new Italian legislation on innovative startups. https://www.mise.gov.it/images/
stories/documenti/Executive_Summary_Italy_Startup_Act_02_05_2016.pdf 

28 Ordonnance n° 2014-559 du 30 mai 2014 relative au financement participative. https://www.legifrance.
gouv.fr/jorf/id/JORFTEXT000029008408/ 

29 Bundesgesetz über alternative Finanzierungsformen (Alternativfinanzierungsgesetz – AltFG). https://www.
ris.bka.gv.at/GeltendeFassung.wxe?Abfrage=Bundesnormen&Gesetzesnummer=20009241

30 Kleinanlegerschutzgesetz. https://www.bundesfinanzministerium.de/Content/DE/Gesetzestexte/Ge set ze_Ge-
setzesvorhaben/Abteilungen/Abteilung_VII/18_Legislaturperiode/2015-07-10-Kleinanlegerschutzgesetz/0-
Gesetz.html

31 О  привлечении инвестиций с использованием инвестиционных платформ и о внесении измене-
ний в отдельные законодательные акты Российской Федерации. №  259-ФЗ. (2019). https://www.
consultant.ru/document/cons_doc_LAW_330652/ 

32 Правовые акты приведены для обозначения основ начального (первичного) правового регулиро-
вания отношений в сфере краудфандинга в отдельных государствах мира. К настоящему времени 
объем правового регулирования рассматриваемой сферы общественных отношений в правопо-
рядках данных стран значительно шире нормативного содержания обозначенных выше актов.

https://www.normattiva.it/uri-res/N2Ls?urn:nir:stato:decreto.legge:2012-10-18;179!vig=
https://www.normattiva.it/uri-res/N2Ls?urn:nir:stato:decreto.legge:2012-10-18;179!vig=
https://www.mise.gov.it/images/stories/documenti/Executive_Summary_Italy_Startup_Act_02_05_2016.pdf
https://www.mise.gov.it/images/stories/documenti/Executive_Summary_Italy_Startup_Act_02_05_2016.pdf
https://www.legifrance.gouv.fr/jorf/id/JORFTEXT000029008408/
https://www.legifrance.gouv.fr/jorf/id/JORFTEXT000029008408/
https://www.ris.bka.gv.at/GeltendeFassung.wxe?Abfrage=Bundesnormen&Gesetzesnummer=20009241
https://www.ris.bka.gv.at/GeltendeFassung.wxe?Abfrage=Bundesnormen&Gesetzesnummer=20009241
https://www.bundesfinanzministerium.de/Content/DE/Gesetzestexte/Ge-set-ze_Gesetzesvorhaben/Abteilungen/Abteilung_VII/18_Legislaturperiode/2015-07-10-Kleinanlegerschutzgesetz/0-Gesetz.html
https://www.bundesfinanzministerium.de/Content/DE/Gesetzestexte/Ge-set-ze_Gesetzesvorhaben/Abteilungen/Abteilung_VII/18_Legislaturperiode/2015-07-10-Kleinanlegerschutzgesetz/0-Gesetz.html
https://www.bundesfinanzministerium.de/Content/DE/Gesetzestexte/Ge-set-ze_Gesetzesvorhaben/Abteilungen/Abteilung_VII/18_Legislaturperiode/2015-07-10-Kleinanlegerschutzgesetz/0-Gesetz.html
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_330652/
https://www.consultant.ru/document/cons_doc_LAW_330652/
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и о внесении изменений в отдельные законодательные акты Российской Федера-
ции» (далее – Закон № 259). Во время рассмотрения вышеуказанного федерального 
закона в Государственной Думе33 акт имел иное название – «Об альтернативных спо-
собах привлечения инвестиций (краудфандинге)». Как предполагается, «причиной 
к изменению названия послужило то, что указанный закон призван регулировать 
не весь краудфандинг в целом, а только коммерческий…»34 В пользу данной версии 
свидетельствуют положения п. 5 ч. 1 ст. 2 и ст. 5 Закона № 259, из которых следует, 
что нормативно урегулирован сбор средств на цели, связанные с осуществлением 
соискателями финансирования прежде всего предпринимательской деятельности. 
В свою очередь, некоммерческий краудфандинг находится вне сферы правового ре-
гулирования данного нормативного правового акта.

В положениях Закона № 259 предлагаются следующие основные группы право-
вых актов, призванных регулировать отношения сторон при краудфандинге.

1. Правила инвестиционной платформы – организационный акт оператора инве-
стиционной платформы, определяющий основные условия ее работы: правила авто-
ризации, требования к инвесторам и реципиентам и т. д. (ст. 4 Закона № 259).

2. Договоры об оказании услуг, заключаемые между оператором инвестиционной 
платформы с одной стороны и инвесторами или соискателями инвестиций с другой. По-
средством заключения указанных договоров соответственно обеспечивается доступ 
соискателей инвестиций и инвесторов к участию в краудфандинге (ст. 3 Закона № 259).

3. Договор, заключаемый между инвестором и соискателем инвестиций. 
Эта часть отношений сторон краудфандинга является наиболее дискуссионной, по-
скольку ряд договорных схем полностью не укладывается в классические модели 
договоров, урегулированные законодательством, прежде всего Гражданским кодек-
сом Российской Федерации.

В ст. 5 Закона № 259 указаны способы инвестирования с использованием инве-
стиционной платформы: 1)  предоставление займов; 2)  приобретение эмиссионных 
ценных бумаг, размещаемых с использованием инвестиционной платформы, за ис-
ключением эмиссионных ценных бумаг кредитных организаций, некредитных финан-
совых организаций, а также структурных облигаций и предназначенных для квалифи-
цированных инвесторов ценных бумаг; 3) приобретение утилитарных цифровых прав.

В целях формирования представлений о возможных векторах развития законо-
дательства Республики Беларусь, направленного на упорядочивание рассматривае-
мой сферы общественных отношений, лаконично представим основные норматив-
ные требования, предъявляемые к участникам экосистемы краудфандинга.

В законодательстве зарубежных государств наметились следующие тенденции 
по установлению квалификационных требований к лицам, претендующим осущест-
влять деятельность оператора сервиса онлайн-финансирования:

– регистрация в качестве юридического лица;
– положительная деловая репутация учредителей (участников) и представите-

лей органов управления юридического лица;

33 О привлечении инвестиций с использованием инвестиционных платформ: проект федерального за-
кона Российской Федерации, № 419090-7. (2018). https://sozd.duma.gov.ru/bill/419090-7 

34 Краудфандинг: понятие, правовое регулирование и договорные конструкции: на основе материала 
В. Э. Поляковой. https://www.consultant.ru/cons/cgi/online.cgi?req=doc&base=CJI&n=117866#uDYA3
KTqUGIETuLs 

https://sozd.duma.gov.ru/bill/419090-7
https://www.consultant.ru/cons/cgi/online.cgi?req=doc&base=CJI&n=117866#uDYA3KTqUGIETuLs
https://www.consultant.ru/cons/cgi/online.cgi?req=doc&base=CJI&n=117866#uDYA3KTqUGIETuLs
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– наличие специального разрешения на осуществление деятельности оператора 
сервиса онлайн-финансирования. Во многих юрисдикциях совершение администра-
тивных процедур по выдаче соответствующих разрешений входит в компетенцию 
министерства финансов либо национального банка государства. Заметим, что дан-
ное требование в превалирующем большинстве государств является обязательным 
в отношении операторов, применяющих краудинвестинг. Связано это со спецификой 
правового режима обороноспособности ценных бумаг. При этом получение соответ-
ствующего разрешения (лицензии), как правило, происходит по упрощенной проце-
дуре в сравнении с общим разрешительным (лицензионным) порядком;

– принятие организационно-технических мер по сбору и проверке данных о соис-
кателях финансирования и предлагаемых к финансированию проектов (при наличии);

– принятие превентивных мер по противодействию мошенничеству, в числе ко-
торых предоставление лицам, планирующим осуществлять финансирование, все-
сторонней, разрешенной в соответствии с законодательством информации о соис-
кателе финансирования и его проекте, на который осуществляется сбор средств;

– применение мер по противодействию легализации средств, добытых преступ-
ным путем, и финансированию террористических организаций и др.

В качестве примера установления квалификационных требований к операторам 
сервисов онлайн-финансирования как к ключевым субъектам экосистемы крауд-
фандинга приведем опыт нормотворческой деятельности Французской Республики. 
Выбор данного правопорядка основан на том, что законодательство Франции – одно 
из немногих, в котором представлено регулирование деятельности операторов сер-
висов онлайн-финансирования, применяющих как коммерческие, так и некоммерче-
ские виды краудфандинга (Sannajust et al., 2014). В национальном сегменте правоот-
ношений краудфандинга Франции соответственно различают два правовых статуса 
оператора сервиса онлайн-финансирования: CIP  – «советник краудфандинговых 
инвестиций» (фр.  conseil en investissement participatif), который вправе оказывать 
посреднические услуги по коммерческим видам краудфандинга, и IFP – «инвестици-
онный посредник в краудфандинге» (фр. intermédiaire en financement participatif), име-
ющий право оказывать посреднические услуги по некоммерческим видам крауд-
фандинга. Выбор операторами правового статуса зависит от спектра финансовых 
и консультационных услуг, которые они готовы предложить соискателям финанси-
рования и лицам, осуществляющим финансирование.

CIP – оператор сервиса онлайн-финансирования должен соответствовать следу-
ющим требованиям:

– являться юридическим лицом, созданным во Франции;
– быть зарегистрированным в системе ORIAS (база данных посредников в осу-

ществлении банковских операций и платежных услуг);
– предоставлять гарантии своей деятельности;
– быть членом аккредитованного представительства Autorité des Marchés 

Financiers, сокр. AMF35 (если оператор сервиса онлайн-финансирования не является 
членом AMF, то в отношении его осуществляются специальные процедуры контроля)36;

35 Autorité des Marchés Financiers – государственный орган, регулирующий рынок ценных бумаг 
во Франции.

36 General regulation of the Autorité Des Marchés Financiers. https://reglement-general.amf-france.org/eli/fr/
aai/amf/rg/20161218/en.pdf 

https://reglement-general.amf-france.org/eli/fr/aai/amf/rg/20161218/en.pdf
https://reglement-general.amf-france.org/eli/fr/aai/amf/rg/20161218/en.pdf
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– застраховать свою деятельность (минимальная гарантированная сумма 
по страховому полису должна составлять 400 тыс. евро за каждый страховой случай 
возмещения ущерба и 800 тыс. евро ежегодно);

– соблюдать нормативные предписания Валютно-финансового кодекса Фран-
ции (фр. Code monétaire et financier, сокр. CMF)37 и Положения о AMF;

– обеспечивать защиту интересов пользователей, предоставлять всестороннюю 
информацию для оценки рисков при осуществлении финансирования;

– на стадии регистрации в системе ORIAS предъявляются и другие институцио-
нальные требования.

Для приобретения статуса IFP-оператор сервиса онлайн-финансирования 
должен:

– являться юридическим лицом. По сравнению с требованиями к CIP, не обяза-
тельно созданным во Франции (допускается деятельность иностранных представи-
тельств); 

– быть зарегистрированным в системе ORIAS;
– застраховать свою деятельность (минимальная гарантированная сумма по 

страховому полису должна составлять 250 тыс. евро за каждый страховой случай 
возмещения ущерба и 500  тыс. евро ежегодно, а в отношении операторов серви-
сов онлайн-финансирования, ориентированных исключительно на благотворитель-
ность, – 100 тыс. и 200 тыс. евро соответственно);

– соблюдать нормативные предписания Валютно-финансового кодекса Фран-
ции (фр. CMF).

В случае если IFP-операторы сервисов онлайн-финансирования оказывают услу-
ги по переводу средств между соискателем финансирования и лицом, осуществляю-
щим финансирование, тем самым выступая своего рода платежными учреждения-
ми, также необходимо иметь разрешение ACPR и лицензию платежного учреждения 
(фр. Prestataire de Services de Paiement), получаемую в упрощенном порядке. Для по-
лучения названной лицензии размер уставного капитала оператора сервиса он-
лайн-финансирования должен составлять не менее 40 тыс. евро.

Таким образом, следует констатировать, что во Франции закреплен широкий 
спектр квалификационных и институциональных требований, предъявляемых 
к операторам сервисов онлайн-финансирования. Наличие таких нормативных цен-
зов способствует повышению качества оказываемых операторами услуг и являет-
ся своего рода гарантией надлежащей защиты интересов сторон правоотношений 
краудфандинга.

В отношении соискателей финансирования наиболее распространены норма-
тивные предписания, устанавливающие:

– лимиты по объему привлекаемых денежных средств в течение 12-месячного 
периода, либо календарного года;

– институциональные требования (организационно-правовая форма, вид осу-
ществляемой деятельности; размер уставного фонда и др.).

К примеру, в США общая сумма финансирования, привлеченная посредством 
краудфандинга для реализации проекта, не должна превышать 1,07 млн долл. США, 
во Франции – 1 млн евро, в России – 1 млрд рублей и т. д. В Италии инициировать 

37 Code monétaire et financier. https://www.legifrance.gouv.fr/codes/texte_lc/LEGITEXT000006072026/2019-05-24/ 
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сбор средств на реализацию проекта вправе только инновационные организации. 
В России по данному аспекту правовое регулирование исходит от обратного, в зако-
нодательстве определены критерии субъектов, которым не дозволяется привлекать 
денежные средства через сервисы онлайн-финансирования. В законодательстве го-
сударств мира к соискателям финансирования могут предъявляться и иные норма-
тивные требования.

В отдельных правопорядках специальные квалификационные требования 
предъявляются также к лицам, осуществляющим финансирование. Например, в Ита-
лии для осуществления сбора средств на инновационный проект через сервисы 
онлайн-финансирования необходимо, чтобы не менее 5 % денежных средств поступи-
ло от профессиональных инвесторов. Данное требование основывается на возмож-
ности всесторонней оценки рисков того либо иного проекта профессиональными 
инвесторами и тем самым превентивной защиты от возможных имущественных по-
терь неквалифицированных участников гражданского оборота, желающих принять 
участие в финансировании38. В США нормативно ограничен объем вкладываемых 
лицами денежных средств по всем регулируемым бизнес-моделям краудфандинга 
в течение 12-месячного периода. Так, если годовой доход и имеющиеся чистые акти-
вы лица в стоимостной оценке менее 107 тыс. долл. США, то лимит осуществления 
финансирования составляет 2 200 долл. США, или 5 % от наименьшей суммы годо-
вого дохода и имеющихся чистых активов. Если годовой доход и имеющиеся чистые 
активы лица равны или превышают 107 тыс. долл. США, то лимит соответственно 
равен 10 %. При этом в течение 12-месячного периода общая сумма ценных бумаг, 
приобретенных лицом через сервисы онлайн-финансирования, не должна превы-
шать 107 тыс. долл. США, вне зависимости от годового дохода и имеющихся чистых 
активов39. В России физические лица имеют право инвестировать через инвестици-
онные платформы денежные средства в сумме не более 600 тыс. рублей в течение 
одного календарного года.

4.2. Опыт и перспективы нормативного правового регулирования 
краудфандинга в Республике Беларусь

В Республике Беларусь институту краудфандинга уделяется пристальное внимание. 
В программных правовых актах по различным сферам и направлениям социаль но-
экономического развития республики обозначены состояние и векторы дальнейше-
го развития краудфандинга в краткосрочной и среднесрочной перспективе: 

– в Концепции информационной безопасности Республики Беларусь при харак-
теристике гуманитарного аспекта текущего состояния информационной сферы кон-
статируется широкое применение практики краудфандинга40;

38 Review of Crowdfunding Regulation. https://eurocrowd.org/wp-content/uploads/2022/02/ECN_Review_
of_Crowdfunding_Regulation_2017.pdf

39 Spotlight on Jumpstart Our Business Startups (JOBS) Act. https://www.sec.gov/spotlight/jobs-act.shtml 
40 О Концепции информационной безопасности Республики Беларусь. № 1. (2019). https://pravo.by/doc

ument/?guid=3871&p0=P219s0001 

https://eurocrowd.org/wp-content/uploads/2022/02/ECN_Review_of_Crowdfunding_Regulation_2017.pdf
https://eurocrowd.org/wp-content/uploads/2022/02/ECN_Review_of_Crowdfunding_Regulation_2017.pdf
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=P219s0001
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=P219s0001
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– в Государственной программе инновационного развития Республики Беларусь 
на 2016–2020 гг. предусмотрено развитие интернет-платформ (краудфандинга) в ка-
честве инструмента взаимодействия потребителей и производителей товаров и ус-
луг, инвесторов и соискателей инвестиций41;

– в  Республиканской программе мероприятий по проведению в Республике 
Бела русь 2018–2020 гг. под знаком Года малой родины предусмотрена разработка 
проекта Указа Президента Республики Беларусь «О  деятельности финансовых ин-
тернет-площадок» в целях расширения доступа физических и юридических лиц к фи-
нансовым ресурсам посредством интернет-площадок бизнес-финансирования42;

– в  Стратегии развития цифрового банкинга в Республике Беларусь на 2016–
2020  гг. отдельным направлением цифровой трансформации рынка финансовых 
услуг определено создание организаций, предоставляющих альтернативные финан-
совые услуги, в том числе занимающихся разработкой инновационных программ-
но-технических решений43;

– в  Стратегии развития финансового рынка Республики Беларусь до  2020  г.44, 
а также в Стратегии развития малого и среднего предпринимательства «Беларусь – 
страна успешного предпринимательства» на период до 2030 г. предусмотрено фор-
мирование институциональных условий для развития системы небанковского 
финансирования45;

– в  Основных направлениях денежно-кредитной политики Республики Бела-
русь на 2021 г. запланировано расширение доступа физических и юридических лиц 
к заем ным средствам через сервисы онлайн-заимствования46;

– в  Программе социально-экономического развития Республики Беларусь 
на 2021–2025 гг. предусмотрено: в сфере жилищно-коммунального хозяйства внедре-
ние сервисов краудфандинга и краудинвестинга в цифровые платформы умных регио-
нов, предоставляющих жителям возможность выбора вариантов благоустройства 
их придомовых участков; в финансовом секторе – расширение доступа физических 
и юридических лиц к заемным средствам через сервисы онлайн-заимствования47;

– в  Программе деятельности Правительства Республики Беларусь на пе-
риод до 2025  г. предусмотрено правовое обеспечение института краудфандинга 

41 О Государственной программе инновационного развития Республики Беларусь на 2016–2020 годы. 
№ 31. (2017). https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P31700031 

42 Постановление Совета Министров Республики Беларусь № 547 от 18 июля 2018 г. https://pravo.by/do
cument/?guid=12551&p0=C21800547&p1=1

43 Постановление Правления Национального банка Республики Беларусь № 108 от 2 марта 2016 г. 
https://www.nbrb.by/legislation/documents/pp108.pdf 

44 Постановление Совета Министров Республики Беларусь, Национального банка Республики Бела-
русь № 229/6 от 28 марта 2017 г. https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C21700229 

45 Постановление Совета Министров Республики Беларусь № 743 от 17 октября 2018 г. https://pravo.
by/document/?guid=3871&p0=C21800743 

46 Об утверждении Основных направлений денежно-кредитной политики Республики Беларусь на 
2021 год: Указ Президента Республики Беларусь от 22 декабря 2020 г. № 481. https://pravo.by/docu
ment/?guid=12551&p0=P32000481&p1=1 

47 Об утверждении Программы социально-экономического развития Республики Беларусь на 2021–
2025 годы: Указ Президента Республики Беларусь от 29 июля 2021 г. № 292. https://pravo.by/docum
ent/?guid=3871&p0=P32100292 

https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P31700031
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=C21800547&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=C21800547&p1=1
https://www.nbrb.by/legislation/documents/pp108.pdf
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C21700229
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C21800743
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C21800743
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P32000481&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P32000481&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=P32100292
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=P32100292
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в  целях облегчения доступа субъектов малого и среднего предпринимательства 
к финансированию48;

– в  Государственной программе «Малое и среднее предпринимательство» 
на 2021–2025  гг. предусмотрено устранение пробелов в  правовом регулировании 
дея тельности сервисов онлайн-заимствования посредством принятия проекта 
Указа Президента Республики Беларусь «О сервисах онлайн-заимствования»49.

Запланированные в приведенных программных правовых актах мероприятия 
и меры постепенно успешно реализуются. В частности, 25 мая 2021 г. принят Указ 
Президента Республики Беларусь №  196 «О  сервисах онлайн-заимствования и ли-
зинговой деятельности»50. В названном законодательном акте предусмотрено нор-
мативное регулирование краудлендинга (Войтова и др., 2022). Урегулированы от-
ношения, связанные с деятельностью оператора сервиса онлайн-заимствования, 
а также с заключением и исполнением посредством такого сервиса договора займа 
и договора в обеспечение исполнения обязательств. 

Остальные виды краудфандинга в Республике Беларусь пока не имеют специ-
ального регулирования, что во многом сдерживает их развитие. Лица, планирующие 
осуществлять деятельность по оказанию услуг сервиса онлайн-финансирования 
в таких видах краудфандинга, вынуждены руководствоваться общими положениями 
административного и гражданского законодательства, которые подлежат примене-
нию прямо либо по аналогии. Между тем специфика краудфандинга, проявляющаяся 
в основанном на факторе риска значительном объеме оборота денежных средств, 
а также вовлеченности посредством сети Интернет в процессы финансирования 
многочисленного и зачастую непрофессионального круга лиц, требует установления 
специального правового режима оказания услуг сервисов онлайн-финансирования 
(Парукова, 2020).

В свете общеевропейских тенденций, продемонстрированных на рис. 1 и 2, а так-
же внутренней динамики белорусского общества по оказанию коллективной безвоз-
мездной финансовой взаимопомощи в ближайшее время перспективным направ-
лением дальнейшего развития краудфандинга в Республике Беларусь видится 
создание условий для деятельности операторов сервисов онлайн-благотворитель-
ности (Кучко, Левицкая, 2018).

На основании норм действующего гражданского законодательства Республики 
Беларусь наиболее подходящей договорной моделью, с помощью которой оператор 
сервиса онлайн-финансирования с одной стороны и соискатель финансирования или 
лицо, планирующее осуществлять финансирование, с другой могут урегулировать 
правоотношения между собой, является договор об оказании услуг (ст. 733 Граждан-
ского кодекса Республики Беларусь – ГК Беларуси)51. В содержании такого договора 
возможно предусмотреть права и обязанности сторон при размещении информации 

48 Постановление Совета Министров Республики Беларусь № 758 от 24 декабря 2020 г. https://pravo.
by/document/?guid=12551&p0=C22000758&p1=1 

49 Постановление Совета Министров Республики Беларусь № 56 от 29 января 2021 г. https://pravo.by/
document/?guid=3871&p0=C22100056 

50 О сервисах онлайн-заимствования и лизинговой деятельности. № 196. (2021). https://pravo.by/docu
ment/?guid=12551&p0=P32100196&p1=1 

51 Гражданский кодекс Республики Беларусь: в ред. Закона Республики Беларусь от 18 июля 2022 г. 
№ 195-З. https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=hk9800218 

https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=C22000758&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=C22000758&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C22100056
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=C22100056
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P32100196&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=P32100196&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=hk9800218
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соискателя финансирования о проекте на сервисе онлайн-финансирования операто-
ра, а также порядок посреднических услуг оператора в содействии привлечению или 
предоставлению денежных средств.

Отношения между соискателем финансирования и лицом, предоставляющим 
денежные средства, оформляются посредством различных договоров. Выбор опре-
деленного договора зависит от конкретной бизнес-модели краудфандинга.

При благотворительном краудфандинге чаще всего заключаются договоры да-
рения (ст.  543  ГК Беларуси), пожертвования (ст.  553  ГК Беларуси), договор предо-
ставления безвозмездной (спонсорской) помощи (п. 5 Указа Президента Республики 
Беларусь от 1 июля 2005 г. № 300 «О предоставлении и использовании безвозмезд-
ной (спонсорской) помощи»)52 и др.

При краудревординге применяются договоры купли-продажи с предваритель-
ной оплатой (ст. 457 ГК Беларусь) и др. При этом, как обращает внимание О. И. Бан-
дык, «если краудфандинг предусматривает условие о том, что товар будет передан 
донору (инвестору), независимо от размера его платежа и конечной стоимости са-
мого товара, то применить ст. 457 ГК невозможно» (Бандык, 2019). Кроме того, для 
целей краудревординга возможно также заключение договора конвертированного 
займа и опционного договора (соответственно подп. 5.1 и 5.2 п. 5 Декрета Прези-
дента Респуб лики Беларусь от 21 декабря 2017 г. № 8 «О развитии цифровой эконо-
мики»)53. В силу проводимого правового эксперимента, сфера нормативного регули-
рования данных договоров ограничена по субъектному составу резидентами Парка 
высоких технологий и третьими лицами, вступающими с ними в соответствующие 
договорные отношения. В проекте Закона Республики Беларусь «Об изменении ко-
дексов»54 указанные экспериментальные договорные модели взаимоотношения 
сторон планируется включить в содержание ГК Беларуси, дополнив его статьями 
770-1 «Конвертируемый заем» и 399-2 «Опционный договор». Сфера действия право-
вого регулирования названных статей будет распространяться на неограниченный 
круг участников гражданского оборота 55.

Правоотношения соискателей финансирования и инвесторов при краудинве-
стинге, на основании действующего гражданского законодательства Республики Бе-
ларусь, возможно оформить при помощи договора купли-продажи доли (акций) устав-
ного фонда хозяйственного общества. Проанализировав данный договор на предмет 
практической реализации, Е.  В.  Усеня отмечает, что такая схема взаимоотношения 
сторон «является теоретически возможной, однако неудобной с практической точ-
ки зрения ввиду необходимости соблюдения ряда требований законодательства» 
(Усеня, 2019).

52 О предоставлении и использовании безвозмездной (спонсорской) помощи. № 300 (2005). https://
pravo.by/document/?guid=3961&p0=P30500300 

53 О развитии цифровой экономики. № 8. (2017). https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=Pd170000
8&p1=1 

54 Об изменении кодексов: проект закона Республики Беларусь. https://house.gov.by/ru/zakony-ru/
view/ob-izmenenii-kodeksov-1114/ 

55 Профессионально об актуальном: проект закона Республики Беларусь «Об изменении кодексов»: 
основные изменения в подраздел 2 раздела III Гражданского кодекса. https://www.pravo.by/novosti/
novosti-pravo-by/2019/mart/32692/ 

https://pravo.by/document/?guid=3961&p0=P30500300
https://pravo.by/document/?guid=3961&p0=P30500300
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=Pd1700008&p1=1
https://pravo.by/document/?guid=12551&p0=Pd1700008&p1=1
http://house.gov.by/ru/zakony-ru/view/ob-izmenenii-kodeksov-1114/
http://house.gov.by/ru/zakony-ru/view/ob-izmenenii-kodeksov-1114/
http://www.pravo.by/novosti/novosti-pravo-by/2019/mart/32692/
http://www.pravo.by/novosti/novosti-pravo-by/2019/mart/32692/
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На практике затруднения при документальном оформлении указанной договор-
ной модели взаимоотношения сторон возникнут по следующим причинам:

–  нормативно ограничено число участников хозяйственного общества (за  ис-
ключением ОАО), их количество не может быть более 50 (ч. 5 ст. 66, ч. 1 ст. 91, ч. 1 
ст. 112, ст. 113 Закона Республики Беларусь от 9 декабря 1992 г. № 2020-XII «О хозяй-
ственных обществах»)56;

– при оформлении каждой сделки купли-продажи доли (акций) в уставном фонде 
соискателя финансирования необходимо соблюсти все корпоративные процедуры 
(предоставить преимущественное право участникам общества и самому обществу 
провести общее собрание и т. д.);

– при принятии нового инвестора в ООО и ОДО необходимо производить госу-
дарственную регистрацию изменений в устав и др.

Схожие формализованные корпоративные процедуры прослеживаются в зако-
нодательствах многих государств. Проведение таких процедур обосновывается ре-
гуляторами в первую очередь общим стремлением обезопасить гражданский оборот 
от мошеннических схем недобросовестных участников.

Становление краудинвестинга в национальных правопорядках государств за-
труднено также и тем, что привлечение соискателями финансирования на соответ-
ствующем сервисе онлайн-финансирования (не  являющемся биржей) денежных 
средств взамен предоставления доли (акций) в уставном фонде хозяйственного об-
щества по сути означает публичное предложение части доли (акций) уставного фон-
да (первичное публичное размещение – initial public offering, сокр. IPO) (Furnari, 2021). 
В законодательных актах большинства государств (в том числе и Республики Бела-
русь), регулирующих порядок обращения ценных бумаг, а также деятельность бирж, 
установлено, что для публичного предложения части уставного фонда необходимо, 
чтобы предложение было осуществлено на бирже и хозяйственное общество соот-
ветствовало ряду критериев (в части финансовой отчетности, раскрытия информации, 
объемов эмиссии и др.). Тем временем на данном этапе экономического развития 
соиска телями финансирования посредством краудфандинга, как правило, выступают 
стартапы, малый и средний бизнес. Выполнение императивных требований специ-
ального законодательства для большинства из названных субъектов хозяйствова-
ния становится весьма затруднительным либо вовсе невозможным. Более того, сер-
висы онлайн-финансирования не являются биржами. В связи с этим краудинвестинг 
во многих государствах формально-юридически не запрещен, однако на практике 
не осуществим (Yasar, 2021). Формально-юридически разрешить указанную ситуацию 
возможно посредством установления специального упрощенного правового режима 
обращения ценных бумаг при краудинвестинге. Практика закрепления такого право-
вого регулирования широко распространена в зарубежных правопорядках.

В Республике Беларусь целесообразно принять отдельные законодательные 
акты по каждому из видов краудфандинга (Усеня, 2018). Предметом правового 
регули рования станут общественные отношения, связанные с осуществлением опе-
раторами сервисов онлайн-финансирования деятельности по организации соответ-
ствующего вида краудфандинга. Принимая во внимание, что краудлендинг уже уре-
гулирован Указом Президента, с учетом требований п. 4 ст. 33 Закона Республики 

56 О хозяйственных обществах. № 2020-XII. (1992). https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=v19202020 
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Беларусь от 17 июля 2018 г. № 130-3 «О нормативных правовых актах»57, обществен-
ные отношения по остальным видам краудфандинга также следует регламентиро-
вать в Указах Президента Республики Беларусь.

В содержании проектов указов Президента следует предусмотреть: 
– наличие у оператора сервиса онлайн-финансирования правового статуса юри-

дического лица, зарегистрированного в Республике Беларусь; 
– требования к деловой репутации, предъявляемые к учредителям (участникам), 

собственнику имущества, бенефициарным и иным владельцам оператора сервиса 
онлайн-финансирования;

– требования к деловой репутации и квалификации руководителя, его замести-
теля, ответственного за выполнение правил внутреннего контроля в сфере предот-
вращения легализации доходов, полученных преступным путем, финансирования 
террористической деятельности и финансирования распространения оружия массо-
вого поражения и ответственного должностного лица в указанной сфере оператора 
сервиса онлайн-финансирования.

Юридическое лицо приобретает право осуществлять деятельность оператора 
сервиса онлайн-финансирования по конкретному виду краудфандинга со дня его 
включения государственным органом в соответствующий реестр. В Республике 
Бела русь компетенциями по формированию и ведению реестра по видам краудфан-
динга возможно наделить Национальный банк, Министерство экономики, Министер-
ство финансов, Комитет государственного контроля.

В целях формирования и ведения реестра операторов сервисов онлайн-финан-
сирования по видам краудфандинга советующий государственный орган следует на-
делить полномочиями по установлению:

– порядка включения юридических лиц в реестр и внесения изменений в реестр 
(в том числе формы и содержания заявления о включении в реестр, перечня прила-
гаемых к нему документов, формы свидетельства о включении в реестр, оснований 
отказа в принятии заявления о включении в реестр (внесении изменений в реестр) 
и отказа во включении в реестр);

– порядка исключения оператора сервиса онлайн-финансирования из реестра 
(в том числе оснований исключения из реестра, отказа в принятии заявления об ис-
ключении из реестра и отказа в исключении из реестра).

Оператору сервиса онлайн-финансирования надлежит добросовестно оказы-
вать услуги по организации краудфандинга, что означает оказание услуг в соответ-
ствии с экономическими интересами и намерениями соискателя финансирования 
и лица, осуществляющего финансирование. В целях обеспечения выполнения ука-
занной обязанности в законодательных актах предусматриваются ограничения прав 
оператора сервиса онлайн-финансирования. К примеру, при краудлендинге оператор 
сервиса онлайн-заимствования не может быть стороной по договору займа, догово-
ру в обеспечение исполнения обязательств, заключаемым посредством этого серви-
са онлайн-заимствования, а также не вправе привлекать на свои банковские счета 
и аккумулировать денежные средства клиентов для их последующего направления 
заемщикам, иным образом участвовать в движении денежных средств при осущест-
влении расчетов по договорам займа.

57 О нормативных правовых актах. № 130-З. (2018). https://pravo.by/document/?guid=3871&p0=H11800130 
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Оператор сервиса онлайн-финансирования оказывает услуги по организации 
краудфандинга на основании отдельно заключаемых с участниками администрируе-
мого им сервиса договоров. С соискателем финансирования заключается договор 
об оказании услуг по привлечению денежных средств, а с лицом, заинтересованным 
в осуществлении финансирования, – договор об оказании услуг по содействию в пре-
доставлении денежных средств. Согласно условиям названных договоров, участни-
ки краудфандинга получают доступ к сервису онлайн-финансирования. Заинтере-
сованное в осуществлении финансирования лицо также получает доступ к полной 
и достоверной информации: об условиях, предлагаемых к заключению посредством 
сервиса онлайн-финансирования договоров финансирования; о результатах прове-
денной оператором сервиса онлайн-финансирования оценки, соискателей финанси-
рования и предложенных к финансированию проектов (при наличии).

Заключая соответствующий договор об оказании услуг, оператор сервиса он-
лайн-финансирования обязан установить конкретное физическое или юридическое 
лицо, с которым вступает в договорные правоотношения. Наряду с этим оператору 
надлежит получить от лица подтверждение, что оно ознакомилось и согласно с пра-
вилами сервиса онлайн-финансирования. 

Договоры об оказании услуг по привлечению и содействию в предоставлении 
денежных средств являются договорами присоединения. Условия договоров опре-
деляются оператором в правилах сервиса онлайн-финансирования. Одним из обя-
зательных условий договора об оказании услуг по содействию в предоставлении 
денежных средств является указание на то, что лицо, заинтересованное в осущест-
влении финансирования, осознает и принимает высокие риски, связанные с предо-
ставлением денежных средств посредством сервиса онлайн-финансирования.

При необходимости изменения условий договора об оказании услуг оператор 
сервиса онлайн-финансирования должен направить участникам такого сервиса со-
ответствующее предложение способом, обеспечивающим их персональное инфор-
мирование. К примеру, путем оповещения в личном кабинете участника на сервисе 
онлайн-финансирования. Молчание не следует признавать волеизъявлением сто-
роны по договору, за исключением случаев, предусмотренных законодательными 
актами.

Односторонние действия оператора по изменению условий договора об оказа-
нии услуг, а равно отказ от исполнения такого договора допускаются лишь в случаях, 
прямо предусмотренных правилами сервисов онлайн-финансирования или законо-
дательными актами.

С помощью технологий и технических средств сервиса онлайн-финансирова-
ния соискатели финансирования и лица, заинтересованные в осуществлении фи-
нансирования, имеют возможность заключать между собой договоры финансиро-
вания, соответствующие применяемому виду краудфандинга (к примеру, договор 
купли-продажи эмиссионных ценных бумаг, договор коммерческого займа, договор 
купли-продажи или оказания услуг с предварительной оплатой, договор пожертвова-
ния или безвозмездной (спонсорской) помощи и т. д.) (Парукова, 2020).

На сервисе онлайн-финансирования надлежит использовать программное обе-
спечение, фиксирующее действия участников в отношении заключения, исполнения 
и расторжения договоров финансирования и оказания услуг. 

Посредством сервиса онлайн-финансирования формируется и ведется реестр 
заключенных с использованием такого сервиса договоров. В реестр договоров 

file:///C:/Users/aimurzaeva/Documents/%d0%9e%d0%ba%d1%81%d0%b0%d0%bd%d0%b0%20%d1%80%d0%b0%d0%b1%d0%be%d1%87%d0%b0%d1%8f/Journal%20of%20Digital%20Technologies%20and%20Law/8_%d0%92%d0%b0%d1%81%d0%b8%d0%bb%d0%b5%d0%b2%d1%81%d0%ba%d0%b8%d0%b9/consultantplus://offline/ref=38090D95E06B9D91CE66AA57A6E5A5D52BD7F61DFA748842813109E0D892EE3C91887BC9328995D6CF4D9EC612CE271057FC27121F6D28F4043AL3T
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включаются сведения, позволяющие установить стороны договоров, существенные 
условия договоров и даты их заключения. Сведения о каждом заключенном дого-
воре оператором сервиса онлайн-финансирования следует хранить до дня его пре-
кращения, а также после его прекращения в течение установленного законодатель-
ством срока.

В период всего срока хранения сведений о договорах на сервисе онлайн-финан-
сирования должны обеспечиваться: сохранность и достоверность таких сведений, 
а также возможность для сторон договора получения текста договора.

Оператор сервиса онлайн-финансирования по требованию участника в течение 
предусмотренного в законодательном акте срока с даты обращения обязан выдать 
документ о заключении договора посредством сервиса онлайн-финансирования, со-
ответствующий установленным в законодательстве требованиям, а также иные не-
обходимые участнику документы, связанные с заключением (исполнением) такого 
договора.

Как известно, привлечение и предоставление денежных средств посредством 
сервисов онлайн-финансирования сопряжено с множеством рисков и угроз, в чис-
ле которых мошенничество, сбор средств на запрещенные, деструктивные цели 
и т. д. (Папаскуа, 2021). Обозначенные риски и угрозы должны быть подконтрольны 
как государственным органам (в первую очередь Национальному банку, Комитету 
государственного контроля и др.), выступающим гарантами безопасности и обще-
ственного согласия в данной сфере, так и непосредственно оператору сервиса он-
лайн-финансирования. В связи с этим регуляторам необходимо разработать эффек-
тивную систему мер по выявлению и предупреждению таких рисков и угроз. В то же 
время подлежащие установлению меры не должны «сковывать» или ущемлять 
активность участников краудфандинга, которая в большинстве случаев основана 
на факторе естественного (добросовестного) экономического риска.

На основе анализа опыта зарубежных государств отметим наиболее распро-
страненные меры по выявлению и предупреждению рисков и угроз, связанных 
с привлечением и предоставлением денежных средств посредством сервисов 
онлайн-финансирования: 

– идентификация и аутентификация участников сервиса онлайн-финанси-
рования, определение порядка допуска к информационным ресурсам сервиса 
онлайн-финансирования;

– установление требований к содержанию предложения о привлечении денеж-
ных средств;

– установление требований к участникам сервиса онлайн-финансирования 
(к примеру, возраст физических лиц, экономическое положение, требования к руко-
водителю (исполняющему органу) юридического лица, частота и размер привлече-
ния и предоставления денежных средств и т. д.);

– определение перечня договоров, которые могут заключать соискатель финан-
сирования и лицо, осуществляющее финансирование с использованием информа-
ционных технологий и технических средств сервиса онлайн-финансирования, а так-
же порядка заключения, изменения и расторжения таких договоров;

– определение состава информации, раскрываемой оператором сервиса он-
лайн-финансирования, а также порядка и сроков раскрытия такой информации и др.

В реализации приведенных мер оператору сервиса онлайн-финансирования 
отводится определяющая роль. Поскольку в правоотношениях по организации 
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краудфандинга оператор наиболее тесно взаимодействует как с соискателями фи-
нансирования, так и с лицами, осуществляющими финансирование. Конкретные 
процедуры реализации мер по выявлению и предупреждению рисков и угроз опера-
торам надлежит определять в правилах сервиса онлайн-финансирования.

В рамках обозначенной деятельности оператор, прежде чем разместить в пуб-
личном доступе на сервисе онлайн-финансирования предложение по привле-
чению денежных средств, должен получить и проанализировать информацию 
о соискателе финансирования и о предполагаемом к финансированию проекте 
(при наличии).

В этих целях оператор сервиса онлайн-финансирования запрашивает у соискате-
ля финансирования следующую информацию:

а) при регистрации на сервисе онлайн-финансирования: 
– имя, дату и место рождения, адрес места жительства физического лица или 

индивидуального предпринимателя; наименование, место нахождения и адрес юри-
дического лица;

– сведения о структуре и персональном составе органов управления юридиче-
ского лица;

– основные виды деятельности; продукты или услуги, предлагаемые соискате-
лем финансирования;

– годовую бухгалтерскую (финансовую) отчетность индивидуального предпри-
нимателя или юридического лица за последний завершенный отчетный год;

б) при заполнении заявки на привлечение денежных средств:
– информацию, позволяющую составить общие представления о целях привле-

чения денежных средств;
– информацию об обстоятельствах, которые могут оказать влияние на достиже-

ние вышеназванных целей;
– сведения об основных рисках, связанных с привлечением денежных средств;
– срок действия предложения о привлечении денежных средств;
– минимальный объем вкладываемых отдельным заинтересованным в осу-

ществлении финансирования лицом денежных средств;
– максимальный объем денежных средств, по достижению которого действие 

предложения о привлечении денежных средств прекращается;
– сведения о фактах (событиях, действиях), которые могут оказать существен-

ное влияние на исполнение соискателем финансирования обязательств перед заин-
тересованными в финансировании лицами.

Наряду с этим соискатель финансирования при заполнении регистрационной 
формы подтверждает, что:

а) применительно к соискателям финансирования – юридическим лицам:
– не имеет задолженности по платежам в бюджет и (или) государственные целе-

вые бюджетные и (или) внебюджетные фонды;
– не находится на стадии ликвидации или реорганизации юридического лица;
б) применительно к соискателям финансирования – физическим и юридическим 

лицам:
– не признан судом экономически несостоятельным (банкротом), не находится на 

любом этапе рассмотрения дела об экономической несостоятельности (банкротстве);
– не причастен к осуществлению, финансированию или иному пособничеству 

в осуществлении террористической, экстремистской деятельности, распространении 
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оружия массового поражения либо легализации доходов, полученных преступным 
путем;

в) применительно к соискателям финансирования – физическим лицам:
– не имеет непогашенной или неснятой судимости за преступления против соб-

ственности и порядка осуществления экономической деятельности.
Указанную выше информацию соискатель финансирования предоставляет опе-

ратору сервиса онлайн-финансирования в стандартной форме, установленной пра-
вилами сервиса онлайн-финансирования.

Оператор сервиса онлайн-финансирования, в соответствии с самостоятельно 
определяемыми критериями и методикой, осуществляет оценку соискателя финан-
сирования, а также предлагаемого к финансированию проекта (при наличии). 

При положительной оценке оператор обязан разместить на сервисе онлайн-фи-
нансирования в предусмотренные в законодательном акте сроки предложение 
по привлечению денежных средств, содержащее информацию о соискателе финан-
сирования и о предлагаемом к финансированию проекте (при наличии) в объе ме, 
установленном законодательным актом. Информация размещается на сервисе он-
лайн-финансирования в стандартной форме, разработанной оператором, для воз-
можности сравнения лицами, заинтересованными в осуществлении финансирова-
ния, условий предложений по привлечению денежных средств между собой.

Оператор сервиса онлайн-финансирования вправе осуществлять деятельность 
по организации краудфандинга при условии публичного раскрытия на сервисе он-
лайн-финансирования правил данного сервиса. На основании присущих оператору 
функций в правилах сервиса онлайн-финансирования обычно содержатся: 

– условия договора об оказании услуг по привлечению денежных средств и до-
говора об оказании услуг по содействию в предоставлении денежных средств;

– порядок присоединения к договорам об оказании услуг, включая порядок уста-
новления лиц при заключении таких договоров;

– требования к участникам сервиса онлайн-финансирования;
– виды краудфандинга, реализуемые с помощью сервиса онлайн-финансиро-

вания; 
– требования к содержанию предложения о привлечении денежных средств;
– размер вознаграждения оператора сервиса онлайн-финансирования или поря-

док его определения либо указание на отсутствие вознаграждения;
– состав информации, раскрываемой оператором сервиса онлайн-финансирова-

ния, а также порядок и сроки раскрытия такой информации и иные сведения в соот-
ветствии с требованиями, установленными законодательными актами.

Выводы

Резюмируя вышеизложенное, подчеркнем основные выводы.
1.  Краудфандинг  – способ привлечения и предоставления денежных средств 

от широкого круга лиц в сети Интернет для реализации какой-либо коммерческой 
или некоммерческой цели.

Несмотря на то, что понятие «краудфандинг» относительно недавно появилось 
в обиходе пользователей сети Интернет, концепция сбора средств от всех заинте-
ресованных в реализации проекта лиц, положенная в его основу, известна доволь-
но-таки давно. От устоявшихся в законодательстве и  правоприменении способов 
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коллективного финансирования краудфандинг отличает прежде всего использова-
ние специализированных сервисов онлайн-финансирования в глобальной компью-
терной сети Интернет. 

При краудфандинге не изменяется суть классических правоотношений по при-
влечению и предоставлению денежных средств. Вместе с тем правоотношения воз-
никают, изменяются и прекращаются в режиме удаленного доступа сторон в спе-
циально созданной для этого цифровой среде (сервисе онлайн-финансирования). 
В связи с применением специальной среды рассматриваемые правоотношения сто-
рон опосредуются участием третьей стороны – организации, деятельность которой 
связана с предоставлением услуг сервиса онлайн-финансирования.

Краудфандинг представляет собой собирательную категорию различных биз-
нес-моделей коллективного финансирования. Общепринятой признается клас-
сификация краудфандинга в зависимости от возможности получения лицами, 
осуществляющими финансирование, дохода от вложения средств. По данно-
му критерию соответственно выделяют коммерческие и некоммерческие виды 
краудфандинга.

2. Субъектный состав правоотношений краудфандинга представлен следующи-
ми основными участниками: соискателем (реципиентом) финансирования; лицом, 
осуществляющим финансирование; оператором сервиса онлайн-финансирования. 
Оператор сервиса онлайн-финансирования, как правило, не относится к традицион-
ным финансовым институтам, таким как банки и небанковские кредитно-финан-
совые организации. Между названными участниками экосистемы краудфандинга 
возникает как минимум три группы правоотношений: отношения между оператором 
сервиса онлайн-финансирования и соискателем (реципиентом) финансирования; 
отношения между оператором сервиса онлайн-финансирования и лицом, планирую-
щим осуществлять финансирование; отношения между соискателем финансирова-
ния и лицом, осуществляющим финансирование.

3. В законодательстве зарубежных государств наметились следующие тенден-
ции правового регулирования общественных отношений краудфандинга:

а) регулирование коммерческих и некоммерческих видов краудфандинга в раз-
личных нормативных правовых актах. Правовое регулирование бизнес-моделей 
некоммерческого краудфандинга, как правило, представлено в положениях обще-
гражданского законодательства. В свою очередь, бизнес-модели коммерческого 
краудфандинга зачастую имеют специальное нормативное регулирование в от-
дельных законодательных актах. Такая практика обусловлена спецификой регули-
руемых общественных отношений бизнес-моделей коммерческого краудфандинга, 
в основе которых заложено извлечение прибыли (дохода) или иного результата, 
связанного с осуществлением предпринимательской деятельности; 

б) контроль за деятельностью операторов сервисов онлайн-финанси рования 
со стороны государства посредством выдачи соответствующих разрешений 
(лицензий);

в) предъявление в нормативных правовых актах квалификационных и институ-
циональных требований к операторам сервисов онлайн-финансирования, соискате-
лям финансирования и лицам, осуществляющим финансирование;

г) ограничение частоты и объема привлекаемых соискателем финансирования 
денежных средств в определенный период времени, который, как правило, равен 
12 месяцам;
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д) ограничение частоты и объема вкладываемых лицом, осуществляющим фи-
нансирование, денежных средств в установленный период времени.

4. В Республике Беларусь осуществляется планомерное развитие краудфандин-
га. В программных правовых актах в краткосрочной и среднесрочной перспективе 
определены актуальные векторы дальнейшего становления данной сферы обще-
ственных отношений.

Широкое распространение в Республике Беларусь краудинвестинга, благотво-
рительного краудфандинга и краудревординга сдерживает отсутствие специаль-
ного нормативного регулирования данных видов краудфандинга. В связи с этим 
целе сообразно разработать проекты указов Президента Республики Беларусь, ре-
гулирующих общественные отношения, связанные с привлечением и предоставле-
нием денежных средств посредством сервисов онлайн-финансирования по соот-
ветствующим видам краудфандинга, а также устанавливающих правовые основы 
деятельности операторов таких сервисов.

Принятие специальных законодательных актов в обозначенной сфере будет спо-
собствовать диверсификации источников и инструментов финансовой поддержки 
физических лиц, субъектов малого и среднего предпринимательства, обеспечению 
национальной безопасности, снижению криминогенных рисков, упорядочиванию 
общественных отношений по привлечению и предоставлению денежных средств по-
средством сервисов онлайн-финансирования, повышению качества оказываемых 
операторами сервисов онлайн-финансирования услуг и является своего рода гаран-
тией надлежащей защиты прав и интересов соискателей финансирования и лиц, осу-
ществляющих финансирование.

5.  В ближайшее время перспективным направлением дальнейшего развития 
краудфандинга в Республике Беларусь видится создание условий для деятель-
ности операторов сервисов онлайн-благотворительности. В связи с этим актуаль-
на и востребована разработка проекта Указа Президента Республики Беларусь 
«Об утверждении положения о  деятельности сервисов онлайн-благотворительно-
сти». В проекте названного законодательного акта следует предусмотреть: требо-
вания к оператору и участникам сервиса онлайн-благотворительности; требования 
к сервису онлайн-благотворительности; порядок заключения и исполнения догово-
ров пожертвования и безвозмездной (спонсорской) помощи посредством сервиса 
онлайн-благотворительности; меры по защите благотворителей (жертвователей, 
спонсоров); порядок осуществления расчетов между сторонами.

* Социальная сеть, заблокированная на территории Российской Федерации за распространение 
незаконной информации.

** Организация признана экстремистской, ее деятельность запрещена на территории Российской 
Федерации.
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legal regulation of relations in the Sphere 
of crowdfunding in the republic of belarus
Andrey V. Vasilevskii  
The National Centre of Legislation and Legal Research of the Republic of Belarus
Minsk, Republic of Belarus

Abstract
Objective: to study the theoretical and legal bases of crowdfunding 
and to elaborate scientifically grounded proposals for improving 
the Republic of Belarus legislation in this sphere.
Methods: the methodological basis of the research is a system of principles, 
methods and techniques of studying the general regularities of emergence, 
formation and development of social-legal phenomena. In the research, 
general and specific methods of scientific cognition were used: analysis, 
synthesis, comparative-legal, logical, systemic, formal-legal, dialectic and 
other methods.
Results: the history of emergence and formation of crowdfunding was 
analyzed. The social-economic and technical-technological factors were 
revealed, which facilitate the popularization of crowdfunding among the 
Internet users. The origins of the “crowdfunding” notion were discussed, 
as well as its filling with a definite meaning. The types of crowdfunding 
were listed, depending on the goal of investment on the part of investors. 
The main subject composition of legal relations in crowdfunding was 
established, which consists of the following persons: funding seeker; 
funder; operator of online-funding service. The overall algorithm of legal 
relations between the main subjects of crowdfunding was described. 
The positive and negative aspects of crowdfunding were characterized. 
An overall analysis of foreign legislation in the crowdfunding legal regulation 
was performed. Based on the analysis, the general trends of legislation 
development were presented. The program and normative legal acts 
on developing crowdfunding in the Republic of Belarus were reviewed. 
The probable contract models of the parties’ legal relations registering 
were named. The technical and legal requirements to the functional 
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of an online-funding service were determined. The minimal necessary 
set of measures was proposed, which may prevent risks and threats 
associated with procurement and extension of funds through online-
funding services. Based on the operator functions, specific requirements 
to the rules of online-funding service were determined.
Scientific novelty: the author comprehensively studied the notion, legal 
nature and features of legal regulation of crowdfunding. The factors were 
revealed, which influence the formation of the legal norms regulating 
the procurement and extension of funds through online-funding services. 
The author elaborated proposals for improving the Republic of Belarus 
legislation in the sphere of social relations under study.
Practical significance: the research results are significant for developing 
the studies in the sphere of civil, economic, and informational law. 
The obtained results may be used in teaching a course in civil, economic, 
and informational law, as well as be applied by law subjects when 
elaborating and introducing the respective drafts of laws and be an object 
of further scientific research on the issue.
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